
職　務　経　歴　書
　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　〇〇〇〇年〇月〇〇日現在
　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　氏名　〇〇 〇〇 
■職務要約
　健康器具（サポーターやコルセット等）や女性用ケア商品の開発・製造・販売を行うヘルスケア事業部で営業職として従事してきました。毎期予算達成の部署のメンバーとして、〇年目には自社売上No.〇企業を担当しており、提案力と物事へのアプローチの速さには自信があります。
■職務経歴
□〇〇〇〇年〇〇月～〇〇〇〇年〇〇月　株式会社〇〇〇〇
◆事業内容： 合成繊維事業　(衣料用・産業用)・化成品事業　(フィルム・樹脂)・スイムウェア関連総合副資材事業
ニットファッション関連副資材事業・自動車内装関連資材事業・健康商品・健康器具医療用品事業
　　◆資本金：〇〇〇〇万円　売上高：不明　従業員数：〇〇名　非上場
	期間
	業務内容

	〇〇〇〇年〇〇月
　～
〇〇〇〇年〇〇月
	営業職（ヘルスケア事業部）

	
	健康商品・健康器具医療用品を主にドラッグストアに対し提案するメーカー。
【営業スタイル】年〇度の棚割に向け、売場の陳列応援や、資料分析を軸に日々商談をし、自社商品を提案するルートセールス。
【取引先担当店舗】〇〇〇〇〇・〇〇〇〇・〇〇〇〇・〇〇〇〇・〇〇〇〇〇・〇〇〇等
【業務内容】売場陳列応援・・提案資料作成・卸先ラウンド（〇日〇件程度）
【実績】〇年間の営業業務の中で、部門の棚割リーダーとなりドラッグストアバイヤー、卸問屋担当者とともに棚割り作成を行うまで関係を構築。（直近〇年間の新規定番〇品→〇品追加）年間売上前年比〇桁増。

〇年目時に自社売上No.〇ドラッグストア　〇〇〇〇〇を担当。下降続きの自社売上を改善し、売上に貢献。

	
	ドラッグストア〇〇〇を担当時に新規売場提案を行い採用され、全〇〇〇店舗の健康器具売場の改装をし、売場全体売上を〇〇％増。


■職務要約
　ネックウェアの製造・販売を行うメーカーの営業職・企画職として従事してきました。モノづくりからお客様に購入して頂くまでの一貫した流れの豊富な経験を有しております。
■職務経歴
□〇〇〇〇年〇〇月～現在　〇〇〇〇株式会社
◆事業内容： ネックウェア（メンズ・レディース）の製造・販売を行うメーカー
　　◆資本金：〇〇〇〇万円　売上高：〇〇億〇〇〇〇万円（〇〇〇〇年）　従業員数：〇〇名　非上場
	期間
	業務内容

	〇〇〇〇年〇〇月
　～
〇〇〇〇年〇〇月
	営業職

	
	百貨店担当として都心店を中心にネクタイ・マフラーの商談を行う。
【営業スタイル】資料分析・トレンド情報を軸に商談をし、納品内容やイベントの打ち出しを提案するルートセールス。
【取引先担当店舗】〇〇〇〇〇・〇〇〇〇〇〇〇・〇〇〇〇・〇〇〇〇〇他
【業務内容】売上確認・商品フォロー・提案資料作成・店舗ラウンド（〇日〇～〇件程度）
【実績】〇〇〇〇年　成績優秀者として社から賞を受ける（予算達成）
　　　　〇〇〇〇年　同上
　　　

　社内で個人売上規模が〇〇〇〇年以降最上位となり、重要店舗を複数担当。予算達成だけではなく、自社ブランド（NB）の売上拡大を行い、メンズ・レディースともにNB売上トップとなる。


	
	自社の売上シェアUPをし、〇店舗で〇〇〇〇万円の売上拡大を行う。

	〇〇〇〇年〇〇月
　～
現在
	営業戦略部（MD）に異動

	
	商品企画を行い、各ブランドに合わせたモノづくり・ブランディングを行う。
【業務内容】欧州素材展・製品展時期に海外出張をし、トレンドの情報収集・マーケットリサーチ
　　　　　　各御取引先へのプレゼンを行う。
　　　　　　展示会の企画
　　　　　　原価計算・発注管理
【実績】　〇〇〇〇年　ブランド売上拡大にて社から賞を受ける（年間売上・企画内容に対して）
　NBブランドを担当し、過去〇年間売上好調に推移。社内外でトレンド説明や商品内容のプレゼンを行い、地道ではある　　が実績に結びつける。〇〇〇〇年度は新規取引の大手セレクトショップにて、競合を抑えてレディース商品が約〇〇〇〇枚の受注を獲得。

	
	〇〇〇〇年〇月～　MD（課長職）へ昇格


■活かせる経験・知識・技術
　コミュニケーション力
取引先ではバイヤーからマネジャー、売場の販売員までを繋ぎ、社内では商品制作チームから営業までを繋ぐ等、色んな立ち位置の方々と関わりを持つことで、それぞれに合わせた接し方を行うことができるのが私のストロングポイントです。

　管理能力
　現職では会社史上最年少で課長職に就くことになり、管理者としての責任感は非常に強いです。又、社内の年齢層に大きな開きがあり、若手社員のまとめ役として社内での立ち位置を考えながら行動していました。
　管理という意味では、原価管理も現在の業務で重要な案件として捉え、毎期改善に努めています。

企画提案力
商品企画という立場である以上、自分自身で物事を捉え、具体化・具現化していくというのは非常に自信を持っています。
尚且つそれを発信して売り上げに繋げていくことが私の強みと考えます。

■資格
・普通自動車一種運転免許（〇〇〇〇年〇〇月）
■自己ＰＲ
　現在までの約〇年間、百貨店担当の営業職と営業戦略部（MD）に従事してまいりました。営業時代は、予算必達・自社売上シェアの拡大を念頭に日々営業活動をしてまいりました。自社の売上だけでなく、御取引先様がどのように運営・改善すればより良い売り場になるのかを合わせて提案ができていたことも、御取引様との関係構築の中で重要な要素だったと言えます。
　現在では、商品を企画する立場として、社内で唯一定点海外出張をしており、非常に責任感のある仕事を任されていると感じております。その中で、いかに自分自身の考えをしっかりと持ち、発信・伝えていくことが大切であるか日々考え行動しております。ネクタイというのは体の中心にあるもので、メンズスーツスタイルの中で唯一色味を取り入れられるものであり、自己表現できるものであると私は考えています。感情やモチベーションによってつけるものが変化し、気分転換できるアイテムです。「男性の胸元を彩る」という強い信念を持って今までの営業活動・モノづくりをしてきたことが、私自身のこれまでの実績に繋がっていると考えます。
　会社に対していかに利益を残すか・確保するかという業務も現在行っている中で、川上から川下までの流れを把握しているのが私の大きな強みであります。自身の持つ知識・ノウハウを様々な場面で今後も活かせると考えます。

以上
あまり、限定せずに簡潔に！









