職　務　経　歴　書
　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　〇〇〇〇年〇月〇日現在
　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　氏名：〇〇 〇〇 
■職務要約
　〇〇〇〇卒業後、株式会社〇〇〇〇〇〇〇〇〇〇〇に入社し、投資用不動産の新規営業に従事いたしました。〇日〇〇〇～〇〇〇件のテレアポを行いました。〇〇〇〇年、〇〇〇〇年には〇件の受注を頂き実績を残すことが出来ました。

■職務経歴
□〇〇〇〇年〇月～〇〇〇〇年〇月 株式会社〇〇〇〇〇〇〇〇〇〇〇　（正社員）
◆事業内容：不動産コンサルティング 
◆資本金：〇,〇〇〇万円
	期間
	業務内容

	

〇〇〇〇年〇月
　～
〇〇〇〇 年〇月
	営業部に配属。

	
	投資用不動産（分譲マンション）の営業職に従事する。

【担当エリア】
・全国

【商材】
・〇〇〇〇～〇〇〇〇万の分譲マンション新築・中古

【業務内容】
・新規営業（テレアポ〇〇〇 ～〇〇〇件／毎日）
・既存顧客フォロー
・紹介営業
・新人教育
・物件の在庫管理
・顧客電話対応

【工夫した点】
・毎日〇〇〇～〇〇〇件以上必ず架電する目標を立て、そのためのスケジュール管理を工夫いたしました。やるべきことをリスト化し、マルチタスクで業務を行うことを心掛けました。
・営業ロープレや、お客様との接し方については同期の誰よりも考え、たくさん行ってきました。最初は出来ないことだらけですが、人の倍以上努力をすることで、遅れは必ず取り戻せ、かつ努力し続けることが他の方よりも成果を生み出すということを学びました。

【実績】
・〇〇〇〇年～〇〇〇〇年　〇本の受注。（〇〇〇〇万、〇〇〇〇万の物件）



［資格］普通自動車第〇種免許（〇〇〇〇年〇月 取得）
［PCスキル］ワード、エクセル、パワーポイント※一通り使用経験あり

■自己ＰＲあまり、限定せずに簡潔に！

約〇年間、新規開拓営業を行ってきました。不特定多数の人にアプローチをすることで人それぞれに合わせた対応力や忍耐力をつけてきました。仕事をするうえで一番大事にしているのが、「お客様の為に」です。営業をしていくうえで結果を求めなければいけないのはもちろんですが、第一に相手のことを考えることがお客様の幸せに一番近いと信じて営業してまいりました。提案に関しては、お客様の他運用商品のご加入状況や資産形成状況をしっかりとヒアリングして、実例を用いて比較提案することで納得感のあるご説明になるように心がけておりました、将来の年金受給額についても併せてご案内することで、お客様が老後の生活をイメージしやすい内容を提案するよう心掛けました。
[bookmark: _30j0zll]貴社においても、これまでの経験を活かし実績を上げられるよう精進していく所存です。何卒、よろしくお願い申し上げます。
以上
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