職　務　経　歴　書

〇〇〇〇年〇月〇〇日
氏名　〇〇　〇〇

■職務要約
　大学卒業後、企業や工場向けのユニフォームレンタルサービスを行う〇〇〇〇〇〇〇〇〇〇〇〇〇〇〇〇〇〇株式会社に入社。既存顧客営業にてユニフォームの納集品や衛生関連商品の新アイテム提案を経験しました。

■職務経歴
　□〇〇〇〇年〇月～〇〇〇〇年〇月　〇〇〇〇〇〇〇〇〇〇〇〇〇〇〇〇〇〇株式会社
●事業内容：企業・工場向けのユニフォームレンタルサービス、ユニフォーム・作業服等衣料製品の企画・製造・売買、ユニフォーム・作業服等衣類製品のクリーニングサービス、マット・モップや衛生関連商品のレンタルサービス、ユニフォームに関連する商品の企画・製造・売買、エンブレムの企画・製造・売買

	期間
	業務内容

	〇〇〇〇年〇月
～
〇〇〇〇年〇月
現在

	運営本部　〇〇事業所に配属
●主な取扱商材
ユニフォーム、作業服等衣類製品・衛生関連商品
●担当エリア
〇〇区、〇〇区、〇〇区の中小企業（約〇〇社担当）
●対象業界
製造業・食品サービス業など
●営業スタイル
既存顧客〇〇〇%
●担当業務
・〇名のチームメンバーの目標達成に寄与する
・既存顧客のフォロー(現状の確認、新アイテム提案)
・見積もり、注文書、収支の作成
●取組と成果
〇〇〇〇年度 達成率〇〇〇%(目標:〇〇〇〇円 実績:〇〇〇〇円)
〇〇〇〇年度 達成率〇〇%(目標:〇〇〇〇〇円 実績〇〇〇〇〇円)



■資格
・普通自動車第一種運転免許 〇〇〇〇年〇月
・中学校教諭第一種免許状(体育) 〇〇〇〇年〇月
・高等学校教諭第一種免許状(体育) 〇〇〇〇年〇月
・小型船舶操縦免許〇級 〇〇〇〇年〇月

■自己PR
■顧客のニーズ抽出、提案
仕事において大切にしている事は、私意に囚われる事なく、うまく行かない時は自分自身の行動を疑い、お客様目線に立った考え方をする事です。現職での顧客への新提案や関係づくりも同じ仕法でなく、お客様の感じている不安や課題を会話から察知し、説明の仕方やポイントを変える事でお客様の反応の変化も数多く経験してきました。新しい環境においても常にお客様と向き合い、満足できるサービスとは何かを考え、自分の行動を編み直すという事を徹底していきたいと考えてます。

■遂行力とコミュニケーション力
中学校高校とソフトボール部で〇年間、大学にてライフセービング部で〇年間、部活動に力を入れて取り組んできました。仲間に何度も助けられながら、そして悩んでいる人がいたら自ら手を差し伸べ、１つの目標に向かって仲間と過ごしてきました。その中でもライフセービング部での活動は未然に事故を防ぎ、無事故達成を目標に夏の〇ヶ月半約〇〇人で共同生活にて挑みました。人命救助の際に必要な体力、自然の力に負けずどんな波にも向かう精神力を鍛える辛い練習を重ねてきました。そして仲間と共に無事4年間無事故を達成しました。
以上

