
職務経歴書
〇〇〇〇年〇〇月〇日現在
　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　氏名　〇〇　〇〇

■職務要約
〇〇大学〇〇学部卒業後、現在まで一貫してMRとして活動をしてきました。〇〇〇〇年〇月に〇〇〇〇〇〇株式会社に入社し〇〇〇県にて最も広大なエリアを担当。〇〇〇〇年からは主任となり後輩教育をし、また、MRの優秀表彰者として海外視察も経験しました。その後、〇〇〇〇年〇〇月に〇〇〇〇株式会社に入社。〇〇〇〇年よりチームリーダーとして〇名の統括し、優秀チームとしての表彰経験もあります。〇〇〇〇年より大学関連施設を担当し県内への波及効果を発揮し、自社医薬品の普及に努めております。
■活かせる経験・知識・技術
・幅広いエリアでも効率的な営業活動が可能（ターゲット選定の能力・スケジュール管理能力）
・担当エリアでの情報取集能力を活かし有力な顧客とのパイプを作れる
・販売促進のための、研究会、講演会などの開催ノウハウ・立案能力
・日々多くのDr、薬剤師、卸担当者と面会しており、多くの方と円滑にコミュニケーションをとる事が可能
■職務経歴
⚫︎〇〇〇〇〇〇株式会社（〇〇〇〇年〇月〜〇〇〇〇年〇月）
　　事業内容：医療医薬品の開発、販売
	期間
	業務内容

	〇〇〇〇年〇月
　　〜
〇〇〇〇年〇月
	〇〇支店

	
	【担当エリア】
〇〇〇県〇〇〇市、〇〇市、〇〇〇市、〇郡、〇〇市、〇〇〇郡・〇郡、〇〇〇市
【担当先】
開業医〇〇軒
基幹病院〇軒（〇〇〇〇〇病院、〇〇〇〇病院、〇〇〇〇病院、〇〇〇〇病院、
〇〇〇病院、〇〇〇〇病院、〇〇〇〇病院）
【主な訪問診療科】
産婦人科、皮膚科、整形外科、外科、内科、耳鼻科、小児科、眼科等
【担当製品】
漢方薬全般、疥癬治療への新薬であるローション剤（〇〇〇〇〇ローション〇％）等
【実績】
〇〇〇〇年度
総グロス予算〇〇〇〇〇千円、実績〇〇〇〇〇千円、達成率〇〇〇％
〇〇〇〇年度
総グロス予算〇〇〇〇〇千円、実績〇〇〇〇〇千円、達成率〇〇〇％
〇〇〇〇年〇〇月・〇〇〇〇年〇〇月、全社のランキングにて各期〇〇位以内をキープし両年海外研修に選抜。
【成功事例】
〇〇〇〇年〇月、エリアでの漢方薬処方促進を計り、それまで実施されたことのなかった〇〇エリアにて「〇〇漢方研究会」を立ち上げました。第〇回は会社としてもっとも力を入れていた皮膚科をターゲットとしました。そこでＤｒの集客率を上げるため、エリアで有力な皮膚科医会会長経験があるＤｒを座長にお招きし、多くのＤｒに参加していただく事に成功しました。成果として、皮膚科主要製品の大幅な実績アップに繋がりました。
皮膚科主要製品（〇〇〇〇〇）：〇〇〇〇年実績〇〇〇〇千円
〇〇〇〇年実績〇〇〇〇千円
〇〇〇〇年実績〇〇〇〇千円


⚫︎〇〇〇〇株式会社（〇〇〇〇年〇〇月〜現在）
　　事業内容：医療医薬品の開発、販売
	期間
	業務内容

	〇〇〇〇年〇〇月
　　　　〜
現在
	〇〇〇支店　〇〇第三営業所

	
	【担当エリア】
〇〇〇〇年〇〇月〜〇〇市、〇〇市、〇〇市/〇〇〇〇年〇月〜〇〇市/〇〇〇〇年〇月〜〇〇市、〇〇市
【担当先】
〇〇〇〇〇〇総合医療センター、〇〇〇〇〇病院、〇〇〇病院、〇〇〇病院
その他開業医〇〇軒
【主な訪問診療科】
呼吸器、耳鼻咽喉科、泌尿器科、消化器
【担当製品】
喘息吸入剤、過活動膀胱治療剤、抗ヒスタミン薬、潰瘍性大腸炎治療剤
【実績】
〇〇〇〇年度　目標〇〇〇〇万、実績〇〇〇〇万円、達成率〇〇〇．〇％
→支店年間MVPとなり東日本MVP会議に参加
〇〇〇〇年度　目標〇〇〇〇万円、実績〇〇〇〇万円、達成率〇〇．〇％
→COVID-19感染拡大による受診抑制にて全社〇〇％の達成率の中、牽引
〇〇〇〇年度　目標〇〇〇〇万円、実績〇〇〇〇万円、達成率〇〇．〇％
【セールスポイント】
〇〇〇〇年よりチームリーダーに就きました。メンバーは〇名であるものの後輩だけではなくベテラン社員もおり、会社の方針・チーム方針を明確にし、メンバーの方向性を一つにしてきました。チームとしても、〇〇〇〇年には優秀チームとして表彰されております。
営業面では、〇〇〇〇年から県内での波及効果の大きい〇〇〇〇〇〇総合医療センターを担当しました。
自社品の早期採用により、県内のその他施設への波及効果も発揮できています。個人の実績のためだけでなくセミナーを多く企画し、専門医の声を周囲に伝えるため企画立案〜実施まで成功しております。


■資格
・普通自動車第一種免許（〇〇〇〇年〇月）
・MR認定試験（〇〇〇〇年〇月）
■自己ＰＲ
私がＭＲとして最も工夫していた点は、広いエリアで如何に効率よく営業活動を行うかという点です。競合メーカーのＭＲ・市場・得意先を分析し、各得意先の訪問頻度を決めております。各Ｄｒが何を重要視されているのか卸営業担当者から情報を得ることで、広いエリアでも分析すること、効率よく営業することを可能にして参りました。そのことが現職に於いての結果に繋がっていると考えております。

