

職務経歴書


〇〇〇〇 年 〇 月 〇〇 日 現在
〇〇 〇〇

職務概要
高校卒業後、芸能事務所へ所属し引退後は、当時のアルバイト先である株式会社〇〇〇〇〇〇〇へ正社員として入社し、個人宅に対してWi-Fiサービスの飛び込み営業を行ってまいりました。その後、〇〇〇〇〇〇株式会社へ転職し、島ラッキョウの製造、YouTube編集、〇〇に構えるスパイスカレーの運営など幅広い業務に取り組みました。

職務経歴
〇〇〇〇年〇月～〇〇〇〇年〇月
株式会社〇〇〇〇〇〇〇〇〇〇〇〇〇〇  入社
（本社 〇〇都〇〇区 従業員約〇名）

事業概要:芸能プロダクション
【職務内容】主にドラマ・映画を中心に俳優として所属


〇〇〇〇年〇月～〇〇〇〇年〇月
株式会社〇〇〇〇〇〇〇 入社
（本社 〇〇都〇区 従業員約〇〇名）

事業概要:IT.インターネット
【職務内容】フレッツ光を利用の方にソフトバンク光のサービスの提供に向けて、個人宅・新規飲食店に訪問しプレゼンテーションを行い新規顧客の獲得の提案営業
【営業手法】新規〇〇〇%
　【実績】月受注件数〇〇件以上（社内平均〇〇~〇〇件）
　【工夫点】もともと受注率の低いエリア（高齢層）だったことから、アプローチ方法を飛び込みだけではなく、ビラ配りなど顔を合わせて会って頂けるよう工夫しました。

〇〇〇〇年〇月～〇〇〇〇年〇月※会社都合により退社
株式会社〇〇〇〇〇〇 入社
（本社 〇〇県〇〇郡 従業員約〇〇名）

事業概要 : 農業・飲食・流通販売・営農
【職務内容】〇〇県にて農作物を流通販売の為、自社で島らっきょう等の農業を従事。〇〇県の魅力を伝える動画のYouTubeの映像編集（FinalCutProX）
〇〇都〇区〇〇で「〇〇〇〇〇〇〇〇〇〇」カレー店での広告.販促.売り上げ管理.ホールスタッフとして勤務


自己PR

私は、人とコミュニケーションをとることが好きでどんな方とも円滑な人間関係を築ける自信があります。営業活動の時、当初は不信感などから嫌がられていましたが話をしていくなかで自分を知ってもらい契約してもらえるようになりました。
契約後もサポートしていくなかで良くしてもらえるようになり現在も良い距離を保ちつつ良い関係性を築けています。
このコミュニケーション、貴社のおこなう業務に活かせると考えております

以上

