職　務　経　歴　書
　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　〇〇〇〇年〇〇月〇〇日現在
　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　氏名　〇〇　〇〇 


■職務要約
〇〇〇〇大学卒業後、〇〇〇〇〇〇〇〇会社に入社。〇〇支社〇〇第一支部に所属し、既存顧客のアフターフォローや法人への新規開拓営業などを担当。

■職務経歴
□企業名：〇〇〇〇〇〇〇〇会社（〇〇〇〇年〇月～〇〇〇〇年現在）
◆従業員数：〇〇,〇〇〇人
	期間
	業務内容

	


〇〇〇〇年〇月
　～
〇〇〇〇年現在
	＜〇〇〇〇年〇月～〇〇〇〇年現在 〇〇第一支部配属＞
【担当業務】
一般顧客、法人への生命保険、損害保険の販売、既契約の顧客への定期訪問活動
【営業スタイル】新規営業〇〇％（訪問がメイン） 既存営業〇〇％
【担当顧客】既存顧客を中心に約〇〇世帯を担当
【取引商品】生命保険、損害保険などの無形商材
【主な実績】
・新規顧客の開拓月〇件目標／　〇月～現在まで〇〇,〇件
〇月、〇月※各〇件：営業メンバー〇〇名中（〇〇支店併せて）〇〇後半の順位





■資格
・生命保険一般：〇〇〇〇年〇月
・損害保険募集人：〇〇〇〇年〇月

■PCスキル
・Word・Excel・Power point　※一通り使用経験あり


■自己ＰＲ
お客様との信頼関係を第一に考えた営業
お客様のライフサイクルをヒアリングし、一人一人に対して多種多様な商品の中から柔軟な提案をすることを継続しておりました。自身の成績を意識するのではなく、お客様の立場に立って本当に必要で安心な商品をお届けする営業スタイルを心がけ、実施しました。その結果、〇〇〇〇年〇月からの本配属から約〇〇件のご契約をいただくことができました。
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