職務経歴書
　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　        〇〇〇〇年〇〇月〇〇日現在
氏名　〇〇　〇〇
■職務要約
　〇〇大学卒業後、〇〇県庁に入社。県北広域振興局 経営企画部 産業振興室に配属後、企業支援や雇用支援業務に従事しております。企業支援では、生産性向上や人材確保に資するセミナーの企画・運営の経験や、〇〇〇〇〇〇〇〇〇株式会社と連携した、個別企業への生産性向上支援、企業見学会やUターン経験者とのトークセッションの企画・運営の経験があります。特に、〇〇〇〇〇〇〇〇〇株式会社と連携した企業支援では工場の生産能力を〇.〇倍に向上させた経験があります。

■職務経歴
期間：〇〇〇〇年〇月～現在就業中
企業名：〇〇県庁　県北広域振興局　経営企画部　産業振興室
業種：企業支援、事業企画・運営

	業務内容

	【所属歴】
〇〇〇〇年〇月入社、県北広域振興局　経営企画部　産業振興室に配属

【経験業務】
・商工業小規模経営事業費補助金審査事務
・事業継続伴走型支援事業費補助金審査事務
・観光宿泊施設緊急対策事業費補助金審査事務
・大規模小売店舗立地法審査事務
・経営革新計画制度審査事務
・高校生を対象とした地元企業見学会の企画・運営（現地・オンライン）
・教職員を対象とした企業見学会の企画・運営
・高校生、保護者、教職員を対象としたUターン経験者とのトークセッション企画・運営
・〇〇〇〇〇〇〇〇〇株式会社と連携した工程改善等による企業支援の実施
・〇〇〇〇〇〇〇〇〇株式会社と連携した工程改善後のフォローアップの実施
・企業の生産性向上に資するセミナーの企画・運営
・管内企業を訪問し支援制度の周知や経営相談の実施
・専門家派遣による経営相談の実施事務
・管内企業を対象としたSNSを活用した情報発信の手法セミナーの企画・運営

【業績・実績】
・高校生を対象とした地元企業見学会の企画・運営（現地）
　参加高校：〇校　約〇〇〇名　　参加企業数：〇〇社
　〇コースに分け、1コース〇社見学
・高校生を対象とした地元企業見学会の企画・運営（オンライン・新規事業）
　参加高校：〇校　約〇〇〇名　　参加企業数：〇社
　企業と高校をzoomで接続し1日に〇社見学
・高校生、保護者、教職員を対象としたUターン経験者とのトークセッション
　〇回目　参加者：〇名　講師：〇名
　〇回目　参加者：〇〇名　講師：〇名
　地域のカフェを会場として開催
・〇〇〇〇〇〇〇〇〇株式会社と連携した工程改善等による企業支援の実施（年間約〇〇回実施）
　昨年度　工場全体の工程改善により、工場の生産能力を約〇.〇倍に向上
　　　　　生産能力　改善前：〇,〇〇〇/日　改善後：〇,〇〇〇/日（目標：〇,〇〇〇/日）
　今年度　実施中、現在は作業環境の改善による業務効率の向上に取り組んでいる
・〇〇〇〇〇〇〇〇〇株式会社と連携した工程改善後のフォローアップ
1 水産加工業者：生産管理表の作成や工場内のレイアウト変更により、業務効率が〇％ほど向上
2 食品製造業者：作業マニュアルの改訂補助や安全管理指導を実施
・企業の生産性向上に資するセミナーの企画・運営
　参加企業：約〇〇社　講師企業：〇社
・管内企業を訪問し支援制度の周知や経営相談の実施
　訪問企業数：のべ〇〇社（上期）
　　　　　　　のべ〇〇〇社見込み（今年度）
　　　　　　　のべ〇〇社（前年度）
・SNSを活用した企業の情報発信の手法セミナーの企画・運営（新規事業）
　参加企業：約〇〇社
　翌年度規模を拡大し本庁にて全県対象で実施

【アピールポイント】
私は自身の強みである「課題を分析し様々な面から解決へのアプローチを考える」を念頭に、日々の事業企画・運営に取り組んで参りました。企業支援においては常に情報収集に力を入れ、各企業様の正確な現況や課題を把握するよう意識してきました。私が事業を実施する際や、企業支援に取り組む中で心掛けてきたことは２点あります。

１）目標から逆算した事業実施
目標から逆算し障害となる課題を検討、解決することで目標を達成するよう心掛けました。〇〇〇と連携し、工場の生産能力を〇.〇倍に向上させた際には、作業環境の改善や、困りごとの解決、作業工程の見直しなど、様々な課題を解決することで目標を達成しました。この経験は他の企業にも生かすことができ、複数の企業の生産能力の向上に貢献することができました。また、結果的に劇的な改善に至らなくとも、課題や困りごとの把握をすることで、企業の今後の方向性を示す提案が可能となりました。同時に企業の経営者様との信頼関係を構築することもできました。

２）成功への拘り
　私の強みは成功への拘りです。
　その強みは小学校から大学まで続けた野球部の経験で得たものです。 中学までホームランを打てなかった私が高校から複数本打てるようになったのは、成功に至るまでの道を何度も考え、日々の練習に取り組んだ結果です。入社後は県内で初のオンライン形式による企業見学会を０予算で実施しました。この事業の成功のために２つのことを意識しました。
　１つ目は相手（視聴者）の目線に沿った構成。
　２つ目は圧倒的に行動量を増やす。
２つの取り組みを以て、講師企業に何度も訪問し、リハーサルを重ね、事業内容の質を高めました。結果的にノウハウがない中で、〇社分のオンライン企業見学を実施し、事業を成功させることができました。



■PCスキル
Word：文書作成、書式設定、表の作成、スタイルの変更、図や画像の挿入、文書の校正
Excel：表、グラフの作成、書式設定、数式と関数(IF ,VLOOKUP など)の使用

以上
〇

