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氏名　〇〇　〇〇
■職務要約
大学卒業後、電気・ガス・光回線・ウォーターサーバーなどのライフライン関係の商材を扱う営業代理会社である、株式会社〇〇〇〇に入社。
ライフラインコスト削減のために、〇-〇ヶ月ごとチームで地域決め、新規の飛び込み営業に従事しました。ライフコスト削減の提案、契約から電力・ガス・光回線・ウォーターサーバーの切り替えなどを主軸として営業活動を行っていました。

■職務経歴
□〇〇〇〇年〇月〜〇月         株式会社〇〇〇〇
　　　◆事業内容：電力・ガス小売り、各種光回線・ウォーターサーバーの提案
	期間
	業務内容

	〇〇〇〇年〇〇月
〜
現在
	●所属　フィールドセールス第一課
●営業職　正社員
●主な取引商材　電力・ガス小売り、各種光回線・ウォーターサーバー
●営業スタイル
　新規営業〇〇割
●担当エリア
　〇〇都、〇〇〇県、〇〇県

【業務内容】
・新規飛び込み営業
・既存のフォロー
【実績】
・〇〇〇〇年〇月~〇月個人売り上げ目標〇〇〇万円に対して実績約〇〇〇万円（達成率〇〇〇%）




■活かせる経験・知識・技術
・チームへの協調性　
　同じ業務に関わる社員同士が気持ち良くコミュニケーションがとれ、協力できる関係性を作る事を心掛けています。休憩時間や業務終わりに会話してお互いの人間性を知り、得意不得意のカバーをし合えるよう意識していました。

・信頼関係構築力 
　新規飛び込み営業というスタイル柄不信感を取り除くことがとても困難ですが、何気ない会話を通じてお客様に寄り添うことで信頼関係を構築していくことを第一に意識していました。

■自己PR
一人一人のお客様に寄り添い関係性を構築し、その後のフォローアップまで徹底していました。光回線の営業を行っていた際に「黒岩くんじゃなかったら契約していなかったよ」と有難いお言葉を頂いた際に、それが自分のやりがいになっていました。
また、売上目標に初めて達成した時、チームで〇つの方向に向かってやり遂げた感動を感じることが出来ました。チームの一人一人が得意、不得意をカバーし合い、同じ方向に向けて努力した結果だと思います。あらゆる情報をチームで共有し、提供する事で貢献していました。その結果、高めに設定し、届かないと思われていた売上目標を超える事ができました。
数値目標を達成する意欲と行動力、主体的に周囲を巻き込む推進力、努力を惜しまない向上心も持ち合わせていると思いますのでぜひご検討いただければと存じます。
以上

