職務経歴書
〇〇〇〇年〇〇月〇〇日 現在　
氏名　〇〇　〇〇　
［職務概要］
大学卒業後、株式会社〇〇〇〇〇〇〇〇〇〇〇〇〇〇に入社をし、〇〇〇〇〇株式会社に派遣され、新車の設計開発に従事。その後、〇〇〇〇〇〇〇株式会社に入社をし、個人顧客に対しては生命保険を、法人顧客に対しては健康経営の提案営業を担当。

［職務経歴］
■〇〇〇〇年〇月～〇〇〇〇年〇月　株式会社〇〇〇〇〇〇〇〇〇〇〇〇〇〇（正社員）
◇事業内容：航空宇宙、自動車、最先端の産業機器、ソフトウェアの開発業務等
◇資本金：〇,〇〇〇万円　従業員数：〇〇〇名　設立：〇〇〇〇年〇〇月
	期間
	職務内容

	〇〇〇〇年〇月
～
〇〇〇〇年〇月
	〇〇〇〇〇株式会社　第一設計部　配属
入社後、〇〇〇〇〇株式会社に派遣され、新車の設計開発に携わる。

【担当業務】
・新車の設計開発
・内装設計、ツールボックスの担当
・内装指示書の作成
・内装品の構想作成、提案

◆担当実績
・〇〇〇〇〇〇のツールボックス〇品番作成、実装




■〇〇〇〇年〇月～現在　〇〇〇〇〇〇〇株式会社（正社員）
◇事業内容：生命保険、サービス提供
◇資本金：〇〇〇億円　設立：〇〇〇〇年〇月
	期間
	職務内容

	〇〇〇〇年〇月
～
現在 
	〇〇〇〇支社　営業〇課　配属
個人顧客に対しての生命保険、法人顧客に対しての健康経営の提案営業に従事。

【営業スタイル】新規営業　〇〇〇％　※新規開拓手法：紹介、セミナー
【取引顧客】個人顧客、法人企業
【取引商品】生命保険、健康経営

◆営業実績
・〇〇〇〇年度：社内新人賞受賞
・〇〇〇〇年度下期：〇〇〇万円　※新人賞受賞基準〇〇〇万円
・〇〇〇〇年度：〇〇〇万円
・〇〇〇〇年度：〇〇〇万円
・〇〇〇〇年度〇〇月現在：〇〇〇万円





［資格］
・普通自動車第〇種免許（〇〇〇〇年〇〇月取得）

［PCスキル］
・ワード、エクセル、パワーポイント　

 [自己ＰＲ]
営業とは物を売る仕事ではなく、お客様の問題を解決する仕事であると考えています。
最初から自社商品を一方的に紹介し、売ろうとする営業をするのではなく、お客さまが何を欲しているかを探るべく、じっくり聞く営業を心掛けております。その先にお客様の問題を自社の商品で解決をできる場合には、提案をさせていただいておりました。
その甲斐もあり、前職でご契約いただいたお客様は誰一人解約することもなく、現在もご継続いただいております。
今後もこのような、顧客満足度の高い営業をしていきたいと思っています。
何卒、よろしくお願い申し上げます。
以上　
