
職　務　経　歴　書
〇〇〇〇年〇月〇〇日現在
氏名：〇〇　〇〇
－職務経歴　概略－

	〇〇〇〇年 〇月
	～
	〇〇〇〇年 〇〇月
	一般社団法人　〇〇〇〇〇〇〇〇　現業課

	〇〇〇〇年 〇〇月
	～
	
	〇〇〇〇(株)　出向　〇〇支店港運事業課

	
	
	
	現在に至る



－職務経歴－
■〇〇〇〇年〇月～現在
一般社団法人　〇〇〇〇〇〇〇〇
　【事業内容：物流における検数、検量、検査業務の証明機関／従業員：〇〇〇〇名】
	〇〇〇〇年　〇月
　　～
〇〇〇〇年 〇月
（〇年〇〇ヵ月）
	〇〇支部現業課に所属

＜業務内容＞
・外航コンテナ船検数業務
・外航中古車船検数業務
・倉庫管理、検数検量業務
・日米貿易協定アメリカ米輸入立会い検量業務


	〇〇〇〇年 〇月
　　～
〇〇〇〇年 〇月
（〇年〇ヶ月）
	〇〇〇〇株式会社　〇〇支部　〇〇港運事業課　営業チームに出向

＜業務内容＞
・一般企業などへの内航、外航コンテナ輸出入ルートサービス開拓
【担当エリア】〇〇（博多港取り扱い）
【営業スタイル】新規顧客開拓、既存顧客への再開拓　


＜営業実績＞
・〇〇〇〇年度実績：〇〇万　目標達成率 〇〇〇％
※年間商談件数〇件、新規顧客売上比率〇〇％
・〇〇〇〇年度実績：〇〇〇万円　目標達成率 〇〇〇％
※年間商談件数〇〇件、新規顧客売上比率〇〇％
・〇〇〇〇年度上期実績：〇〇〇万円　目標達成率 〇〇〇％）
※半年間商談件数〇〇件、新規顧客売上比率〇〇％
・〇〇〇〇年度　年間売り上げ〇位表彰。

	〇〇〇〇年 〇月
　　　～
　　 現在

	〇〇〇〇株式会社　〇〇支部　〇〇港運事業課　プランナーチームに配属

＜業務内容＞
・内航、外航コンテナ船の本船積付、荷役総責任者
・内航、外航コンテナ船の作業計画書の作成
・他外国主要港との連携
・外航コンテナ船とのスケジュール調整（船舶代理店業務）




－保有資格・スキル－
・第一種普通自動車免許（〇〇〇〇年〇月取得）



－PCスキル－　　　　　　　　　　　　　　　　　　　

・Microsoft Word
・Microsoft Excel

－自己PR－
私が営業で常に心掛けていることは数字です。
現職ではコンテナ内航外航運送における輸出入ルートサービスの営業に従事しております。お客さまの直接的な要望を聞くだけではなく、潜在的に感じている現在の輸出入ルートの不満などを何気ない一言から感じ取り、お客さまにお話を伺うようにしています。
提案等は全て数値化したデータを活用し、より課題やニーズが明確になり、顧客に即した輸出入ルートをご紹介することができております。その結果、年間売上目標在籍〇年間全て達成することができました。
また、育成トレーナーとして〇名の社員の営業指導や新人教育にも携わりました。
自身の成功、失敗体験を元にしたオリジナル資料での研修、同行営業、また朝夕日課のミーティングで、営業予定とフィードバックを欠かさず行うことで、チームの売上を前年度比〇〇〇％に上げることができました。

貴社におきましても実績を残せるように努力いたします。
何卒、よろしくお願い申し上げます。
以上
