職務経歴書

〇〇〇〇年〇月〇日
〇〇　〇〇
【職務経歴】
株式会社〇〇〇〇〇　
事業内容：戸建て向けサービス・環境エネルギー事業
設立：〇〇〇〇年　資本金：〇〇〇億〇〇〇〇万円　
売上高：〇〇,〇〇〇百万円（〇〇〇〇年度〇月期）従業員数：〇〇〇〇名
	期間
	業務内容

	〇〇〇〇年〇月～
〇〇〇〇年〇月
	[所属歴]
戸建て向け営業部として佐賀営業所に配属
[商材]
主にシロアリの駆除及び予防消毒、床下湿気対策グッズ
[業務内容]
・季節、地域情報をもとに訪問エリアの選定
・新規顧客開拓のため〇日約〇〇〇軒の一般家庭に飛び込み営業
・無料で床下点検を行い、消毒の提案から成約に繋げる
[実績]
・〇〇〇〇年〇月度：月予算目標の〇〇〇％の契約を達成
・〇〇〇〇年〇月度：新人賞獲得



〇〇〇株式会社　
事業内容：人材派遣・人材紹介・アウトソーシング事業
設立：〇〇〇〇年　資本金：〇〇〇〇千万円　従業員数：〇〇〇名
	期間
	業務内容

	〇〇〇〇年〇〇月～
〇〇〇〇年〇月
	[所属歴]
アウトソーシング事業部にて〇〇〇〇〇〇〇営業所に派遣
集合住宅向け新規開拓営業チームに配属
[商材]
ＣＳ放送、インターネット環境、携帯、VODやIoTサービス
[業務内容]
・週で〇〇〇世帯ほど選定された集合住宅に対し、飛び込み営業
・主にＣＳ放送、Wi-Fi環境の提案から成約に繋げる
・チームリーダーと面談を通して、週ごとに自分自身の問題点を考え改善に繋げる
[実績]
・〇〇〇〇年上期：達成率〇〇〇％
・〇〇〇〇年下期：達成率〇〇〇％（下期途中に異動のため、〇月までの達成率）

	〇〇〇〇年〇〇月～
〇〇〇〇年〇月
	[所属歴]
新営業手法チームに配属
[業務内容]
・営業活動禁止の団地約〇〇棟〇〇〇〇世帯を新手法の営業スタイルで訪問活動
・新営業スタイルのマニュアル作成
[実績]
・〇〇〇〇年〇〇月度：達成率〇〇〇％
・〇〇〇〇年〇〇月度：達成率〇〇〇％
・〇〇〇〇年〇〇月度：達成率〇〇〇％



【自己PR】
細かな表情の変化から情報を読み取る洞察力
学生時代や社会人になり多くの方と接してきた中で、相手の些細な言動からヒントを得て、それぞれに合った声掛けや提案を行うことに自信があります。
お客様に対し、単純に現状の問題点を聞いても、営業への警戒心から本音を語って頂けることはほとんどありませんでした。
そのため、お客様が主体となって話してくれる話題の入り口を探し、聞き手に回りつつ、問題点を聞き出し、様々なプランを提案する手法を用いてそれぞれに合った提案をし、売り上げアップに努めていました。
貴社におきましても一早く実績を残せるように努力いたします。
何卒、よろしくお願い申し上げます。

　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　以上

