職務経歴書

氏名：〇〇　〇〇
■職務概要

大学卒業後、これまで営業職を中心にキャリアを形成してきました。また、営業職として実績を残しマネジメントのポジションでの経験もございます。
■会社履歴

	期間
	会社名

	〇〇〇〇年〇月～現在
	株式会社〇〇〇〇〇〇〇〇

	〇〇〇〇年〇〇月～〇〇〇〇年〇月
	株式会社〇〇〇〇〇

	〇〇〇〇年〇月～〇〇〇〇年〇〇月
	株式会社〇〇〇〇〇〇


■職務経歴詳細

株式会社〇〇〇〇〇〇〇〇　〇〇〇〇年〇月～現在
事業内容：デベロッパー土地活用
	期間
	業務内容
	職位

	〇〇〇〇年〇月
～現在
	【業務内容】
・用地仕入れ
・建築物件の販売
・営業責任者
└部下の育成・売上数値の管理
【実績】
・〇〇〇〇年度：仕入れ契約数全国〇位　〇〇現場売上額〇.〇億分
・〇〇〇〇年度：仕入れ契約数全国〇位　〇〇現場売上額〇億分
・〇〇〇〇年度：仕入れ契約数全国〇位　〇〇現場売上額〇〇億分

	係長


株式会社〇〇〇〇〇　〇〇〇〇年〇〇月～〇〇〇〇年〇月

事業内容：賃貸仲介事業
	期間
	業務内容
	職位

	〇〇〇〇年〇〇月
～

〇〇〇〇年〇〇月
	【業務内容】

・営業
└賃貸物件の提案
└お客様の物件案内

【実績】

・同期入社社員で売上〇位獲得
└対象：入社〇年未満社員

└売上：〇〇〇万円


	一般

	〇〇〇〇年〇月

～

〇〇〇〇年〇月
	【業務内容】

・店舗管理業務

└メンバーのフォロー

└売上数値の管理


	店長


株式会社〇〇〇〇〇〇　〇〇〇〇年〇月～〇〇〇〇年〇〇月

事業内容：紳士服の販売
	期間
	業務内容
	職位

	〇〇〇〇年〇月
～

〇〇〇〇年〇〇月
	【業務内容】

・接客販売
└紳士服／服飾商品
・新入社員への販売研修

【実績】

・月間売上個人：〇〇〇名中〇位
└売上金額：〇〇〇万円
└〇回受賞実績有り


	一般

	〇〇〇〇年〇月

～

〇〇〇〇年〇〇月
	【業務内容】

・店舗の管理業務

└売場づくり／数字管理／社員のサポート

・接客販売

└紳士服／服飾商品


	副店長


今まで一貫して数字を追う仕事をしており、３社ともに実績を残し、マネジメントを経験することができました。達成意欲、部下を育成するという責任感においては、誰にも負けないと自負しております。
また、現職では契約率の高いチャネルである紹介を頂くことも多く、常に顧客志向を貫いた営業を行っていることがこのような実績に繋げることができている要因だと思います。今後も顧客の課題を解決できるような営業を貫き、貴社に貢献したいと考えております。
何卒、よろしくお願い申し上げます。
以上

