職 務 経 歴 書
〇〇〇〇年〇月〇〇日 現在
氏名　井上 泰輔

■職務要約
大学卒業後、〇〇〇〇株式会社に入社し広域営業部ＭＲチームに配属され市場調査を担当。対コンビニ向けに自社製品の営業を行うための市場動向に関する資料作成に従事しました。その後現職である〇〇〇〇〇株式会社に転職。
渉外担当室に所属し、中小企業向けに税理士の顧問契約締結を行う新規開拓営業として日々邁進しております。

■職務経歴
	[bookmark: _Hlk10802930]〇〇〇〇年〇月～現在　　株式会社〇〇〇〇（現：〇〇〇〇〇株式会社）

	事業内容：経営支援・コンサルティング、税務・会計のアウトソーシングなど
資本金：〇〇百万円　売上高：〇億〇千万円（〇〇〇〇年）
従業員数：〇〇人　上場：非上場
	正社員
として勤務

	〇〇〇〇年〇月
～
現在
	渉外担当室

	
	【業務内容】
税理士が運営している会計法人で中小企業向けに税理士の顧問契約締結のための新規営業に従事。
テレアポやメールアポ等様々な方法を駆使し、営業先を開拓。

【担当エリア】
〇〇府全域、〇〇県、〇〇府、〇〇県、〇〇県の一部

【顧客ターゲット】
非上場企業、中小零細企業、従業員数〇～〇〇〇名程度、年商〇億程度まで

【営業スタイル】
新規（〇〇〇％）：テレアポ、メールアポ

【実績】
■売り上げ実績
〇〇〇〇年度　予算〇〇〇万円　実績〇〇.〇万円　達成率〇〇.〇％（社内順位〇位／〇名中）
〇〇〇〇年度　予算〇〇〇万円　実績〇〇〇.〇万円　達成率〇〇〇.〇％（社内順位〇位／〇名中）
※新型コロナウイルスの影響で実働〇〇ヶ月程度。

■新規顧客開拓数
〇〇〇〇年　新規顧客獲得件数　〇〇件　社内全体の〇〇%　　
〇〇〇〇年　新規顧客獲得件数　〇件　社内全体の〇〇％
〇〇〇〇年　新規顧客獲得件数　〇〇件　社内全体の〇〇％
※直近〇年間は新規契約金額、契約件数ともにトップを獲得（全〇名）。














	〇〇〇〇 年〇月～〇〇〇〇年〇月　　〇〇〇〇株式会社

	事業内容：食品原材料の製造販売
資本金：〇〇,〇〇〇百万円　売上高：〇,〇〇〇億〇〇百万円（〇〇〇〇年）
従業員数：〇,〇〇〇人　上場：東証一部上場
	正社員
として勤務

	〇〇〇〇年〇月
～
〇〇〇〇年〇月
	広域営業部ＭＲチーム

	
	【業務内容】
・対コンビニ向けの商品提案資料の作成

対コンビニ向けの専門部署にて業務に従事。当時比較的若いチームだったこともあり、入社後半年でカテゴリーの主担当となりました。商品提案の段階で原材料の品質の差というものは感じることが難しく、「どのようなコンビニがブームを作り出せるのか」よりもブームを再現することに重点を置き、ブームの要因を分析し、その分析を踏まえた商品提案資料を作成。営業担当が提案を行いやすい資料になるよう、それぞれの性格や話の進め方等に合わせ資料を作成することを心掛けておりました。





■PCスキル
Word、Excel、PowerPoint

■資格
・普通自動車第一種運転免許（〇〇〇〇年〇月取得）

以上

〇

 〇 / 〇

