職務経歴書

〇〇　〇〇
【職務概略】
大学卒業後、広告代理店の〇〇〇〇〇株式会社の営業企画部に入社し、金融機関を専門に担当し、販促企画、顧客周知の業務に従事。その後、歯科メーカー入社し歯科医療機器、歯科材料営業を担当。
〇〇〇〇年〇月 ～ 〇〇〇〇年〇月

〇〇〇〇〇株式会社 　（資本金〇〇〇〇万円 従業員〇〇名）
主な業態：金融機関の顧客周知、販促企画、マーケティング事業（ＷＥＢ含む）、工作事業

〇〇〇〇年〇月〜〇〇〇〇年〇〇月　営業企画部　〇〇本社配属
【主な職務内容】

金融機関を専門に広告物、ノベルティ、顧客周知企画の既存拡販営業

〇〇〇〇年〇月～〇〇〇〇年〇〇月　営業企画部　〇〇支店　配属
【主な職務内容】

金融機関の新規開拓（〇〇は開拓出来ていない先が多かったため）

【主な担当エリア】

〇〇勤務の時：〇〇・〇〇・〇〇・〇〇
〇〇勤務の時：〇〇・〇〇・〇〇〇・〇〇・〇〇・〇〇・〇〇
【主要エンドユーザー】

金融機関・一般顧客

【主要取扱製品】

広告物・ノベルティ・オリジナルグッズ・工作物（看板・デジタルサイネージ等）

【実績】 

	
	目標金額
	実績金額
	目標達成率
	順位

	〇〇〇〇年度
	〇,〇〇〇万円
	〇,〇〇〇万円　
	〇〇%
	〇〇位/〇〇名

	〇〇〇〇年度
	〇,〇〇〇万円
	〇,〇〇〇万円
	〇〇〇%
	〇〇位/〇〇名

	〇〇〇〇年度
	〇,〇〇〇万円
	〇,〇〇〇万円
	〇〇〇%
	


※〇〇〇〇年度は〇月末までの数字

　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　

〇〇〇〇年〇月 ～ 〇〇〇〇年〇月

デンツプライシロナ株式会社 　（資本金 〇億〇〇〇〇万円 従業員〇〇〇名）
主な業態：歯科医療機器、歯科材料の販売

〇〇〇〇年〇月〜現在　〇〇リージョン　インプラント/コンシューマブル事業部　配属
【主な職務内容】

歯科医院、歯科ディーラーに対し歯科医療機器、歯科材料の販売・製品説明会、納品説明、セミナー企画、オペ立ち合い、アフターフォロー。

【主な担当エリア】

〇〇県・〇〇県・〇〇〇県・〇〇県

【主要エンドユーザー】

歯科医院・歯科ディーラー

【主要取扱製品】

根管拡大形成器、NiTiファイル、ボンディング材、セメント、超音波スケーラー等

【実績】 

	
	実績金額
	順位

	〇〇〇〇年度
	〇台　
	

	〇〇〇〇年度
	〇,〇〇〇万円
	〇〇位/〇〇名

	〇〇〇〇年度現在
	〇,〇〇〇万円
	


※〇〇〇〇年度は年度途中で入社のため数値目標はなし

【自身の強み】

【１】 顧客ニーズのヒアリング、掘り下げから各ニーズに合わせた提案を競合他社との比較をしながら、行うことができます。また、さまざまな世代の顧客に対し、購入意思決定までのストーリー展開を組み立てることが出来ます。

【２】 顧客との信頼関係を維持し、顧客満足を獲得するための柔軟な対応と提案、こちらの出来ること、　出来ないことを伝え、納得して頂く術を持っております。

【３】 トラブル等による顧客のクレームに対し、誠意を持って対応することで問題を解決する経験を多く積んでおります。

【４】 目標を達成するために逆算から行動する力、経験を多く積んでおります。 
