職務経歴書
〇〇〇〇年〇月〇日 現在　
氏名　〇〇　〇〇　
［職務概要］
大学卒業後、〇〇〇〇株式会社、株式会社〇〇〇〇で勤務をし、その後〇〇〇〇年から〇〇〇〇〇〇〇〇〇〇〇〇〇〇株式会社（旧：株式会社〇〇〇〇）に入社をし、〇〇〇管理センターに配属。初期延滞から〇か月延滞の顧客及び弁護士事務所と折衝、顧客宅実地調査を担当。その後、〇〇支店に異動後は、信販事業営業をし、現在は〇〇〇営業部に異動をし、信販事業に加え、総合決裁サービスの新規営業を担当。

［職務経歴］
■〇〇〇〇年〇月～現在　株式会社〇〇〇〇〇〇〇〇〇〇〇〇〇〇株式会社（旧：株式会社〇〇〇〇）
◇事業内容：カード事業、信販事業、トランザクション事業、融資事業、その他
◇資本金：〇〇〇億〇,〇〇〇万円　従業員数：〇,〇〇〇名　設立：〇〇〇〇年〇月に社名変更
	期間
	職務内容

	〇〇〇〇年〇月
～
〇〇〇〇年〇月
	〇〇〇管理センター　顧客信用管理一課　配属
クレジットカード及び個別割賦商品の引き落としができなかったお客様への案内、長期延滞顧客との交渉、顧客自宅への現地調査、弁護士事務所との交渉業務にあたる。

実地調査においては、実際に長期延滞顧客宅を訪問。より一層慎重な交渉、顧客宅周辺状況から債権回収可能か否かを判断。


	〇〇〇〇年〇〇月
～
〇〇〇〇年〇月
	〇〇支店　信販事業営業部　配属
自動車販売店、工務店等へのローン申込に向けての販促、施策提案営業。
競合信販会社が多い中での営業活動。週 〇 回前後の訪問、世間話からのニーズヒアリング、キーマンとは別に事務担当者とも関係構築。

【営業スタイル】新規営業　〇〇％　既存営業　〇〇％　※新規営業スタイル：飛び込み営業
【取引顧客】自動車販売店、工務店等
【取引商品】オートローン、リフォームローン、ショッピングローン、ショッピングクレジット等

◆営業実績
・オートローン前年年間取扱高対比：プラス〇億円
・〇〇〇〇年度ショッピングローン新規契約先取扱高：〇〇位／全国〇〇〇名中
・ショッピングクレジット：毎月予算比〇〇〇％以上

◆その他業務
・新人営業育成


	〇〇〇〇年〇月
～
現在
	〇〇〇営業部　配属
〇〇支店の仕事に加え、キャッシュレス決済及び決済代行商品の新規営業を担当。

【営業スタイル】新規営業　〇〇％　既存営業　〇〇％　※新規営業スタイル：飛び込み営業
【取引顧客】自動車販売店、工務店、歯科医院、新聞販売店等
【取引商品】オートローン、リフォームローン、ショッピングローン、ショッピングクレジット、キャッシュレス決裁サービス、集金代行商品等
◆営業実績
・新規訪問件数：〇年で〇〇〇件以上
・トランザクション事業：〇〇〇〇年度〇件、〇〇〇〇年度〇件
・集金代行サービス商品：〇〇〇〇年度〇件、〇〇〇〇年度〇件
・〇〇〇〇カード商品媒介：〇〇台、達成率〇〇〇％
※内〇〇台は新規開拓によるもの

◆その他業務
・特定部門の営業数字係数の管理
・施策実施に向けた企画立案



■〇〇〇〇年〇〇月～〇〇〇〇年〇月　株式会社〇〇〇〇（正社員）
◇事業内容：紙・段ボール関連の資材・物流資材・設備機器の販売等
◇資本金：〇,〇〇〇万円　設立：〇〇〇〇年〇〇月
	期間
	職務内容

	〇〇〇〇年〇〇月
～
〇〇〇〇年〇月
	営業職　配属
〇〇県北部及び〇〇県内の段ボール製造会社への営業に従事。
【取引顧客】段ボールメーカー、工業用テープメーカー、化成品メーカー等
【取引商品】関連資材等

◆実績
・管理者養成学校の訓練にて〇番目に卒業／〇〇名中



■〇〇〇〇年〇月～〇〇〇〇年〇月　〇〇〇〇株式会社（正社員）
◇事業内容：建築金物及び建築用鋼製下地材・不燃材の販売等
◇資本金：〇億〇,〇〇〇万円　従業員数：〇〇〇名（単体）　設立：〇〇〇〇年〇〇月
	期間
	職務内容

	〇〇〇〇年〇月
～
〇〇〇〇年〇月
	千葉営業所　配属
建築資材の配送業務、併設の倉庫にて在庫管理を担当。



［資格］
・普通自動車第〇種免許（〇〇〇〇年〇月取得）

［PCスキル］
・ワード、エクセル、パワーポイント　

 [自己ＰＲ]
人（営業先）に優しく、自分に厳しく
各加盟店担当者との折衝は、柔軟な対応を徹底。優しく接するためか、加盟店の方々より長時間話を頂く事が多いです。新規契約先、前担当者と関係が悪い先もこれまで多数担当して参りました。私の名前は初見で読める方がおりません。「すえなみ」と正しく呼ばれるまで通い、関係構築をした経験もあります。一方で営業数字へのこだわり、他社営業に屈しないといった妥協しない気持ち。上司先輩からの叱咤に落ち込まず業務にあたる忍耐力が強みです。

今まで営業職として、成果を残すよう努力してまいりました。貴社におきましてもいち早く即戦力になれるように努力いたします。何卒、よろしくお願い申し上げます。
以上　
