


職務経歴書
〇〇〇〇年〇月〇〇日現在
〇〇　〇〇

■職務要約
〇〇〇〇大学〇〇学部を卒業後、株式会社〇〇〇〇〇〇〇〇〇〇に入社し、〇〇〇〇年〇月から営業職として投資用１Rマンションの買取り事業に携わりました。すでに不動産投資をしている個人顧客に対して飛込営業を行い、顧客の現状のヒアリングからコンサルティングをし、収支改善のアドバイスによる買取り営業を担当しました。

■職務経歴
〇〇〇〇年〇月～〇〇〇〇年〇月　株式会社〇〇〇〇〇〇〇〇〇〇
事業内容：投資用不動産WEB流通サービスブランド「〇〇〇〇〇」シリーズの運営/共同出資サービス「〇〇〇〇〇〇」の運営/投資用コンサルタント
資本金：〇億円　売上高：〇〇億円（〇〇〇〇年〇〇月）　従業員数：〇〇〇名　非上場
	期間
	業務内容

	〇〇〇〇年〇月
～
〇〇〇〇年〇月
	〇〇〇〇〇事業部フィールドセールス課　第一営業部　配属
新規開拓および既存顧客への、投資資産運用コンサルティング
【業務内容】
　投資用不動産を所有しているオーナー様に対して、コンサルティングサービスを提供しています。まず、各オーナー様の現状をヒアリングし、買取りもしくは買い増しを用いた現状からの改善提案を行います。具体的には、購入の経緯や目的、確定申告上の税務面でのフォロー、構造提案、収支改善提案、現状の収支把握などを行い、提案資料を作成します。

その後、必要な契約締結のための書類の取得業務や重要事項の説明、オーナー様との定期連絡業務、賃貸管理移管や金利の借り換え、節税のための税務的なフォローなどを担当し、オーナー様との関係構築にも努めています。全ての業務を通じて、オーナー様の投資用不動産における収益最大化を目指しています。

【仕事内容】投資用１Rマンションの買取り営業
【営業スタイル】新規開拓〇〇％・既存顧客〇％
【担当地域】日本全国
【クライアント】投資用不動産を所有されているオーナー様
【実績】
・〇〇〇〇年下期：粗利〇,〇〇〇万円　※達成率〇〇〇.〇%、同期中〇位／〇〇名中
・〇〇〇〇年上期：粗利〇,〇〇〇万円　※達成率、〇〇〇.〇%、〇か月の成果



■PCスキル
・Ward　文字入力/表・グラフ
・Excel　入力集計/表・グラフ/関数値/ピポット/マクロ
・PowerPoint　文字入力/図版作成/アニメーション

■資格・語学力
・普通自動車第一種免許（〇〇〇〇年〇月取得）
・普通自動二輪車免許（〇〇〇〇年〇月取得）
・FP〇級（〇〇〇〇年〇月取得）

■自己PR
KGI達成のために、日/週/月ごとにKPIとKDIを設定し、目標の数値に向けて取り組みました。目標と実績の差異を分析し、目標達成できた要因を継続し、できなかった要因の分析にこだわりました。その結果、〇〇〇〇年下期には粗利〇,〇〇〇万円を達成し、〇〇卒社員総合順位で〇位にランクインすることができました。その後、〇〇〇〇年上期には〇か月で〇,〇〇〇万円という成果を残すことができました。
以上



