職　務　経　歴　書
　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　〇〇〇〇年〇月〇日現在
　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　氏名　〇〇 〇〇

· 職務要約
大学卒業後、〇〇〇〇〇〇〇〇株式会社に入社をし、個人顧客に対して新車の提案営業に従事。新車だけではなく、保険や通信商材の営業も並行して担当し、実績に繋げました。その後、株式会社〇〇〇に業務委託として入社をし、フルコミッションの営業として、保険商材の営業を担当。運送会社に出入り許可を頂いていたので、声をかけてアポ取得、商談実施、他にも紹介等で契約に繋げてきました。

· 職務経歴
〇〇〇〇〇〇〇〇株式会社（〇〇〇〇年〇月～〇〇〇〇年〇月）
　事業内容：個人のお客様への車の販売 
　資本金：〇億円　　　売上高：〇,〇〇〇億円（〇〇〇〇年〇月期）　　従業員数：〇,〇〇〇名
	期間
	業務内容

	〇〇〇〇年〇月
～
〇〇〇〇年〇月
	〇〇店

	
	
【担当業務】
・女性営業として既存客・新規客へのお車の商談・受注からご納車までのフォロー・納車後のアフターフォロー
・生命保険、損害保険の勉強会
・来店客増加のためのイベント企画の考案、店舗装飾、ブログ更新

●実績：〇〇〇〇年度　チャレンジ制度(半期に一度昇格・ボーナスにかかわる目標台数)　達成
　　　　〇〇〇〇年度　チャレンジ制度　達成


	〇〇〇〇年〇〇月
～
〇〇〇〇年〇月
	〇〇〇〇〇〇店

	
	
●実績；〇〇〇〇年後期～〇〇〇〇前期　個人、店舗実績達成
※個人〇〇台契約実績

●目標達成のための戦略性
コロナ化の影響で新規・既存顧客の来店が減少し実績が伸び悩んでいる状況を突破する必要がありました。
ご来店数を増やすため、ご来店・ご商談プレゼントの企画や「行ってみたい！」と思ってもらえる店舗造りに積極的に取り組みました。少しでも多くの方に知っていただくため、毎日ブログの更新・既存客へのテルコール〇〇件を欠かさず行い、同時に新規顧客の開拓もしました。




株式会社 〇〇〇（〇〇〇〇年〇月～〇〇〇〇年〇月）
　事業内容：個人のお客様に生命保険・損害保険　販売
　売上高：〇〇,〇〇〇千円（〇〇〇〇年度）　　従業員数：〇〇名
	期間
	業務内容

	〇〇〇〇年〇月
～
〇〇〇〇年〇月
	〇〇〇本社

	
	
個人のお客様へ生命保険・損害保険の提案

●実績；〇〇〇〇年〇月　AC目標〇〇万　達成
　　　　　　　 〇月　AC目標〇〇〇万　達成
 　　　　　　　〇〇月　AC目標〇〇〇万　達成

●セールスポイント
・「お客様は家族と思ってお守りする」この気持ちを忘れない。
・“人の記憶は〇日でゼロになる“この言葉を常に意識する




· 活かせる経験・知識・技術
●お客様第一で物事を考える
お客様に寄り添い、「1人1人が何を求めているのか」ということを常に考え、本当に必要なものを提供し、
満足度を上げていただくことが得意です。

●スピード感
一つ一つの仕事に対し目標時間を定め、スピード感をもって正確にこなすことを意識して取り組んでいます。
できた時の達成感を次に生かすということも大切にしています。

· 資格・スキル
・普通自動車免許(〇〇〇〇年〇月)
・日本商工会議所販売士〇級(〇〇〇〇年)
・Microsoft　Office　Specialist　Excel〇〇〇＆〇〇〇〇(〇〇〇〇年〇〇月)


· 自己ＰＲあまり、限定せずに簡潔に！

コミュニケーション能力
これまで〇年間の営業職で老若男女問わず様々な方と接する機会がありました。
人の話を聞くことが得意だったので、お客様のニーズに合わせたご提案力や信頼関係を築くことを大切にしてきました。
仕事を効率よく、かつ円滑に進めるために社内外問わず大切だと考えています。
この〇年間で培ったコミュニケーション能力を活かし、的確なサポートをすることができます。

ＰＣスキル
営業業務の他に、ＤＭ作成の担当をしていました。
来店客増加のためにインパクトのあるデザイン力が必要だったため、仕事終わりや休日を利用してExcel、WordなどＰＣスキルも磨きました。お客様がどのような店舗だったら来たいと思うか、集客にとても力を入れていた自身があります。
その結果、上司からDM作成の業務を任せていただくことができました。

数字に対する執着心
私は常に数字に対する執着が強いです。決められた目標は必ず達成するまで諦めないことをモットーに取り組んできました。
限られた時間の中で選ばれる人材になるため、日ごろからお客様にテルコールやイベント告知など女性ならではのやり方で実績を獲得してきました。
また効率よく動くためにスケジュール管理や、下準備などは常に行い、いつでもお客様対応ができるように時間を大切にしてきました。

是非、面接の機会をいただければと思います。何卒よろしくお願い申し上げます。




以上
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