
職　務　経　歴　書
〇〇〇〇年〇月〇日現在
氏名：〇〇　〇〇
■職務要約
大学卒業後、株式会社〇〇〇〇〇に入社をし、眼鏡事業部に配属をされ、〇〇〇県の眼下に出向をし、眼鏡の販売に従事。その後、派遣社員としての業務を経て、株式会社〇〇〇〇〇〇に入社。用地仕入れ事業部にて土地仕入れの新規営業を担当しました。

■職務経歴詳細
　□〇〇〇〇 年 〇 ⽉〜〇〇〇〇 年 〇〇 ⽉ 株式会社〇〇〇〇〇〇
・事業内容︓不動産 従業員数︓約 〇〇 名 正社員
	期間
	主な職務内容

	〇〇〇〇年〇月
～
〇〇〇〇年〇〇月
	【所属】⽤地仕⼊れ事業部　※メンバー数〇 ⼈

【担当業務】
・登録している不動産サイトからの反響営業でお客様宅へ訪問営業及び査定
・過去の反響に対する追客（テレアポ、メール等）
・不動産販売、仲介営業

【実績】
・架電数︓平均 〇〇〜〇〇〇 件/⽇
・商談︓〇〇 件/⽉　※他者平均︓〇～〇 件/⽉

会社の事業撤退により 〇 ヵ⽉間の在籍となったため、成約を残すことはできませんでしたが、売上⽬標達成に向けて、⾒込獲得に尽⼒してまいりました。架電に注⼒し、〇日〇〇～〇〇〇件の架電は欠かさずに行い、利⽤されていない⼟地を、足を使い探し回りました。
その結果、部署内の平均商談数が⽉ 〇〜〇 件に対して、個⼈の商談数として⽉平均 〇〇 件を獲得してまいりました。



□〇〇〇〇年〇〇月～〇〇〇〇年〇月　株式会社 〇〇〇〇〇〇〇〇（派遣会社）
・事業内容：人材派遣　　従業員数：約〇〇〇名　派遣社員
	期間
	主な職務内容

	〇〇〇〇年〇〇月
～
〇〇〇〇年〇月
	・工場内作業及びその他付随する業務
・派遣スタッフの住居案内。
〇〇〇〇〇〇〇〇にもとづき、イベント業及び施設設営。



□〇〇〇〇年〇月～〇〇〇〇年〇月　株式会社　〇〇〇〇〇
・事業内容：医薬品・医療機器・バイオ(商社)　　従業員数：約〇〇〇名　正社員
	期間
	主な職務内容

	〇〇〇〇年〇月
～
〇〇〇〇年〇月
	【所属】眼鏡事業部 （〇〇〇県〇〇市 眼科出向）

【担当業務】
・眼科に来院される方に眼鏡の販売
・院長と接待、患者様のメンタルケア
・新製品提案、アポイトメント取得

【実績】
・売上：〇〇万～〇〇〇万円（月間）
・年間目標達成
　【実績を残したポイント】
従来は医療機関から処⽅箋が出た際に、⾃社で対応し、売上に繋げるだけの待ちの営業でした。成果を残すために積極的に総合病院に⾶び込み営業を⾏い、新規開拓を⾏っていきました。
その結果、新規契約先からお客様が来店されるようになり、⽬標達成に繋がりました。

また、町内会などの会合にも積極的に出席し、医療機関からの紹介だけでなく、⼀般顧客の獲得にも努めてまいりました。
その結果、流⼊経路の増加に繋がり、安定的な集客ができるようになったため、予算達成ができました。



■保有資格
普通自動車免許(第一種)
社会福祉主事

■自己PR
（１）学習意欲
今まで自分になかったこと知らなかったことを学ぶことに、やりがいを感じます。営業として、自社のことだけではなく、他社情報を知ることも必要であり、その他の知識も入れておくことが大切であると思います。
そのため、趣味嗜好の合わない方だとしても積極的にコミュニケーションを取り、常に学びを得るために行動をし続けております。

（２）自発的な行動
株式会社〇〇〇〇〇で就業時、押売りではなく、悩みや相手のニーズをしっかり聞き取り、その後提案することで売上に繋げてきました。客先に１名での常駐でしたので、誰かに教わることなく自ら考え、創意工夫をして参りました。
販売促進としてカッティングシートの作成、近隣の老人ホーム及び介護施設への飛び込み営業、市役所への保険制度の申請など自身でフットワークを使い様々な営業活動を行い、実績につなげることができました、

一から貪欲に学び、いち早く成果を残せるように努力いたします。
何卒、よろしくお願い申し上げます。
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