
職 務 経 歴 書
〇〇〇〇年〇月〇〇日現在
氏名　〇〇　〇〇
■職務経歴
	〇〇〇〇 年 〇〇月 ～ 〇〇〇〇 年 〇月　　株式会社〇〇〇〇〇〇〇〇〇〇〇〇

	事業内容：社交ダンス用品の製造、卸売、小売
資本金： 〇,〇〇〇万円    〇〇〇〇年度 売上高：〇億円　　従業員数：〇〇名　　　　
	正社員

として勤務

	〇〇〇〇 年 〇〇月

～
〇〇〇〇 年

 〇月
	本社営業部（〇〇）　配属



〇〇〇〇年〇月～〇〇〇〇年〇月　本社営業部　営業課係長に就任　

既存営業〇〇％（定期的な訪問、情報提供、フォロー）

個人、ダンススタジオなど計〇〇〇〇名を担当（月にフォローしているのは約〇〇〇名）


ドレス、靴などの社交ダンス用品

	【売上実績】

〇〇〇〇年度：年間総売上　約〇億〇,〇〇〇万円、予算達成率　約〇〇%、上位〇〇%
〇〇〇〇年度：年間総売上　約〇億〇,〇〇〇万円、予算達成率〇〇〇.〇％、上位〇〇%
〇〇〇〇年度：年間総売上　約〇,〇〇〇万円、予算達成率〇〇.〇％（コロナ影響）、上位〇〇%
	


■経験/スキル

　
新規開拓（アウトバウンド）,営業資料・ツール作成,法人営業,個人営業,
新規事業企画・ビジネスモデル策定,事業計画・戦略立案,予算計画策定・予実管理

■ITリテラシー

　
〇月〇日〜〇月〇〇日まで〇〇府公共委託訓練事業のwebアプリ制作を受講しております。そこではHTML、CSS、JavaScriptでのプログラミング、コーディング、SPAでのサイト構築を学んでおります。それとは別に独学で基本情報技術者試験の勉強をしており、〇月に受験予定です。

■自己紹介

　
高校卒業後はお笑いの養成所に入り、大学卒業後はインドでバックパッカーした経験がございます。
私が普段から自然と行っているのが　〇.分析　〇.アイディア（思考）〇.行動　〇.コミュニケーションなのですが【〇.分析　〇.アイディア（思考）】はお笑い、【〇.行動　〇.コミュニケーション】はバックパッカーの経験から身に付いていると思います。
■自己PR

【切り口が面白いね、と褒められた経験を語ります】
　

　前職の業務に社交ダンススタジオでの展示販売会がありました。

競合他社の展示販売会と差別化ができておらず、売上が伸び悩んでいる事が課題点でした。

私は課題を解決する為、ダンスの発表会と展示販売会をセットで企画致しました。需要の創造と供給を一連の流れで行うことにより、他社との差別化を実現致しました。

その結果、展示販売会の売上は年間通して全社で〇番の実績を記録しました。

更に付加価値として、企画を通じて顧客との距離が縮まり、受注率、リピート率が向上しました。

私は戦略的に営業活動を行って結果を出して参りました。貴社の業務でしたらそのスキルをより活かして貢献できると思います。お忙しいとは思いますが、面接の機会を頂戴できれば幸いです。
以上

〇
 〇 / 〇

