
職 務 経 歴 書
〇〇〇〇年〇月〇日現在
氏名　〇〇 〇〇

■職務要約
〇〇〇〇大学卒業後、新卒採用で株式会社〇〇〇〇〇〇に入社し、〇〇〇〇事業部に配属。中古車の個人営業、法人営業を行っています。具体的にはお車を査定し、希望金額や売却理由などのヒアリングを行い提案する買取業務と中古車の販売業務を行っています。法人営業では買取の案件を頂く為に飛び込み営業を行っています。

■職務経歴
	[bookmark: _Hlk10802930]〇〇〇〇年〇月～現在　　株式会社〇〇〇〇〇〇

	事業内容：
・自動車、中古自動車の販売並びにそれらの斡旋、仲介
・自動車部分品、付属品の販売
・自動車定期点検及び修理に関する斡旋業務
・損害保険代理業
・前各号に付帯関連する一切の業務 
資本金：〇千万円
	正社員
として勤務

	〇〇〇〇年〇月
～
現在
	〇〇〇〇〇〇〇〇〇〇〇〇店

	
	【役割】
店頭での中古車販売、買取の個人営業、販売店、整備工場などへの法人営業

【実績】
〇〇〇〇年〇〇月～〇〇〇〇年〇月
目標買取台数：〇〇台/実績買取台数：〇〇〇台（達成率：〇〇〇%）
目標粗利：〇〇〇万円/実績粗利：〇,〇〇〇万円（達成率：〇〇〇.〇%）
※〇〇〇〇年度　年間粗利において、約社員〇〇名（管理職を除く）のうち〇位
※〇〇〇〇年〇月、〇〇〇〇年〇月　買取台数〇〇支部約〇〇〇名のうち〇位




■活かせる経験、知識、技術あまり、限定せずに簡潔に！

・関係構築力
法人営業では少しでも話を聞いてもらえるように一訪問で必ず笑いを取ることを意識し、自ら切り口を考え差別化をしてきました。泥臭く信頼関係を築くことができます。その結果、法人だけではなく、個人のお客様からも、私を信頼して頂き、契約まで至ることが増えました。

・自発的行動力
誰よりも結果を出したい思いが強く、入社してすぐ研修の間に時間を作り、法人営業に力を注ぎました。その結果、契約台数と粗利の二部門で新人賞を獲得致しました。アドバイスを頂いたことや、思いついたことは即実行することができます。

■自己PR
私の強みは2点あります。1点目は、学生時代の野球で培われた行動力です。思いついたことや教わったことはすぐ行動して、その結果を踏まえて改善点などを考えてきました。悩む前にまず行動することを意識しています。2点目はチャレンジ精神でせう。やらずに後悔するより、やって後悔したいという思いから、大学卒業後すぐにアメリカ単独一周をしたことなどの行動力が現職の営業でも活きています。
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