職務経歴書
〇〇〇〇年〇〇月〇〇日
〇〇　〇〇
■職務要約
主に営業職で〇社経験しました。最初は量販店にて販売、次に機械部品のメーカーで法人営業、現職は食品メーカーでルートセールスを担当しています。
■経験業務内容
・小売店での販売業務、販売スタッフの育成、勤怠管理、クライアント折衝
・工場との納期
・Webだけでなく他メディア展開も含めたプロモーションプランニング
■職務経歴詳細
〇〇〇〇年〇月～　株式会社〇〇〇〇〇〇〇
	業務内容
	顧客
	取扱商品

	コーヒー豆の焙煎・販売
[概要] コーヒー豆の飲食店向け営業
コーヒーマシンの貸出、修理、管理
[担当業務] 既存の得意先の取扱品目増を目指した深耕営業、競合他社ユーザーへの新規営業、事務所や小売店等への提案営業
季節のメニュー提案、POP、写真撮影等の販促物作成
[実績]
〇〇〇〇年〇月～〇〇〇〇年6月：売上実績〇6〇〇万円/担当ルート前年比〇〇〇％
〇〇〇〇年〇月～〇〇〇〇年6月：売上実績〇6〇〇万円/担当ルート前年比〇〇〇%

〇〇〇〇年〇月～〇〇〇〇年6月：売上実績〇〇〇〇万円/担当ルート昨年比〇〇.6%

〇〇〇〇年〇月～〇〇〇〇年〇〇月：売上実績〇〇〇〇万円

[ポイント] 
・米軍基地のある〇〇県の田舎町の得意先店舗に対して、英語力、留学歴を用いてアメリカ人向けの販促活動を行い、成果を出しました。

	飲食店
喫茶店

ホテル
事務所
小売店
展示会場
など
	コーヒー豆
調味料
冷凍食材
飲食店向け消耗品
コーヒーマシン



〇〇〇〇年〇〇月〜〇〇〇〇年〇月　株式会社〇〇〇〇〇 〇〇営業所
	業務内容
	顧客
	取扱商品

	[概要] 六角穴付きボルトの製造・販売
[担当業務] ルート営業、商品の出入庫、納期進捗管理
[実績]
〇〇〇6年〇月～〇〇〇6年〇〇月：売上実績〇.〇憶円/担当ルート昨年比〇〇〇%
〇〇〇〇年〇月～〇〇〇〇年〇月：売上実績〇〇〇〇万円

[ポイント] 
・得意先商社、メーカーからの受注予測、自社工場、協力会社への納期管理のコミュニケーションを重点的に行いました。
	機械部品商社
工作機械メーカー
	六角穴付きボルト



〇〇〇〇年〇月～〇〇〇〇年〇月　〇〇〇〇〇〇〇〇〇〇〇〇〇〇株式会社
	業務内容
	顧客
	取扱商品

	[概要] 家電量販店向け営業・販売員の派遣業務
[担当業務] 家電量販店向け〇〇〇〇〇〇〇〇〇〇〇〇〇商品の販売促進
販促イベントの企画、運営、クライアント折衝
販売員の採用、教育、勤怠管理
[ポイント] 
・最初は〇人〇チームの販売チームで始まり、クライアントから最大で〇〇、〇〇、〇〇、〇〇エリア〇〇店舗〇〇人の販促予算を頂くところまで拡大しました。
	携帯代理店
家電量販店

一般消費者
	(無形商材)

・プロバイダ契約
・スマホ用ビジネスアプリ
・光回線を使ったテレビ　サービス
・S I Mカード


■自己PR
《仮説を持ったコミュニケーション力》
お客様との商談前に、徹底して顧客研究を行い、お客様が何を求めているのか、課題がどこにあるのかなど、仮設を立てた上で、商談に臨んでおりました。
仮説を立てることで、ヒアリング内容が変わり、お客様の本当の課題や、潜在的ニーズを掘り起こすことができ、提案内容もスムーズに受け入れて頂けておりました。
こういった仮説力を持ったコミュニケーションを使い、貴社においてもお客様に貢献していきたいと考えております。

以上
