 職務経歴書

〇〇〇〇年〇月〇〇日
■ 経歴の概略
名城大学卒業後、〇〇〇〇年〇月〇〇〇〇〇〇株式会社に入社。
営業部に配属となり、家具店、百貨店、ハウスメーカーなど、既存顧客に対する法人営業を担当して参りました。
顧客のニーズや状況に合わせた提案を心がけ事で、〇〇〇〇年年間ベストセールスに選ばれることができました。
· 職務経歴   

	社名： 〇〇〇〇〇〇株式会社             　　<　在籍期間：〇〇〇〇年〇月　～　現在　　>
事業内容：家具インテリア用品の製造販売
本社所在地：〒〇〇〇-〇〇〇〇　　〇〇県〇〇〇〇〇〇〇〇〇〇〇〇〇〇〇〇〇〇
資本金：　〇〇〇〇　万円　　従業員数：約　〇〇〇　名　　　


	期間
	職務内容

	〇〇〇〇年〇月
～
〇〇〇〇年〇月
〇〇〇〇年〇月
～

現在
	【部署名】
営業部門　第〇営業部　配属　〇〇営業所
【業務内容】

家具インテリア用品の提案営業。家具店・百貨店を担当
要望ヒアリング・提案・見積書の作成、納品までの進捗管理など
〇〇営業所異動　第〇営業部配属
【業務内容】

家具インテリア用品の提案営業。家具店・百貨店・ハウスメーカーを担当
要望ヒアリング・提案・見積書の作成、納品までの進捗管理など
＜個人担当内容詳細・実績＞

〇〇〇〇年　年間ベストセールス賞を獲得　全国第〇位
年間目標〇億〇〇〇〇万　実績〇億〇〇〇〇万　達成率〇〇〇.〇％



【得意分野・スキル】
PCスキル
Excel　入力・集計・表・グラフ　関数計算
PowerPoint　入力・アニメーション
【取得資格及び英語力】

	〇〇〇〇年　〇月
	準中型自動車免許取得

	〇〇〇〇年〇〇月
	MOS　Excel　〇〇〇〇　取得

	〇〇〇〇年〇〇月
	MOS　Word　〇〇〇〇　取得

	
	


	
	


【自己PR】
〈目標達成意欲〉
約〇年間家具の提案営業に従事。その中で売り上げ目標を達成する事常に意識してきました。
達成に向けた計画を訪問回数の調整、顧客ニーズに沿った提案など自分で模索し取り組んだ結果

〇〇〇〇年年間ベストセールスを受賞することができました。
〈営業活動の計画性〉
訪問を重ね、緊密な関係を築く事が受注につながる傾向があります。
〇日〇件でも多く企業を訪問できるよう、商談担当者の休みや忙しい時間帯などを事前にヒアリングをし

効率よく訪問するための下調べを行っています。常にスケジュールに無駄なく営業できるよう心がけています。
