職 務 経 歴 書
〇〇〇〇年〇〇月〇日現在
氏名　〇〇 〇〇

■職務要約
株式会社〇〇〇〇〇〇〇〇に入社後、来店されたお客さまを対象に自動車販売や整備、自動車保険の代理営業を担当。新車販売・中古車販売や車検・点検などのアフターフォロー、自動車登録における書類作成の代行、自動車保険の提案・販売に従事しています。

■職務経歴
	[bookmark: _Hlk10802930]〇〇〇〇年〇月～現在　　株式会社〇〇〇〇〇〇〇〇

	事業内容：自動車販売、整備、部品用品の販売、保険代理店業務
従業員数：〇〇〇人　
	正社員
として勤務

	〇〇〇〇年〇月
～
現在
	〇〇店営業部

	
	【業務内容】
新車四輪自動車・自動車保険の提案と販売
お客さまや整備部門との打ち合わせ対応
新入社員への業務指導、販売方法のアドバイス、商談同席

【取扱商材】
新車四輪自動車、中古車四輪自動車、自動車保険

【担当顧客】
年収〇〇〇万～〇〇〇万円の層
月平均〇〇人の接客

【営業スタイル】
新規（〇〇％）：接客、電話、DM
既存（〇〇％）：定期的な情報提供、アフターフォロー

【実績】
〇〇〇〇年度　販売台数〇〇台
〇〇〇〇年度　販売台数〇〇台
〇〇〇〇年度　販売台数〇〇台
〇〇〇〇年度　販売台数〇〇台（〇〇〇〇年〇月～〇〇〇〇年〇〇月）
　※月〇～〇台をコンスタントに販売し、〇〇〇〇年度は過去最高実績で進捗している。

	〇〇〇〇年〇月～〇〇〇〇年〇月　　居酒屋レストラン〇

	事業内容：飲食業
従業員数：〇人　
	正社員
として勤務

	〇〇〇〇年〇月
～
〇〇〇〇年〇月
	【業務内容】
調理
接客
その他店舗運営に関わる業務



■資格
	普通自動車第一種運転免許
	〇〇〇〇年〇〇月取得

	損害保険募集人一般試験
	〇〇〇〇年〇月合格

	幼稚園教諭免許
	〇〇〇〇年〇月取得

	保育士資格
	〇〇〇〇年〇月取得

	工事担任者
	〇〇〇〇年〇〇月取得



■自己PR
<バックグラウンドを理解した適切な提案力>
自動車という個人のお客様にとっては、安くない商品をご提案する中で、ただ単に商品の提案だけをしていても、
入社当初はご購入に至らないことが多くありました。
そこで、まずはお客様の家族背景や、生活スタイルから知ることから始め、今後のライフステージの変化を想像していくように努めました。その結果、今は自動車が必要無いというお客様も、先の事をイメージした上で、ご購入に繋がるというケースを増やすことができました。


以上
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