職 務 経 歴 書

〇〇〇〇年〇〇月〇〇日現在
氏名　〇〇 〇〇

■職務要約
〇〇〇〇〇〇〇〇〇株式会社に入社後、個人を対象に、生命保険の営業を経験。主に新規開拓を主軸としながら、既契約顧客へのフォローも行っておりました。契約保全業務についての知識も習得。顧客に寄り添った対応や、アフターフォローサービスの充実に努めることで顧客との関係を深めました。結果として、月に〇～〇件の契約を頂いておりました。その後は空気清浄器などを扱う商社にて飛び込み営業を行っております。

■職務経歴
	〇〇〇〇年〇月～現在　　株式会社〇〇〇〇〇〇

	事業内容：
パチンコ店向け特殊景品事業
パチンコ店向け景品卸売事業（酒、タバコ含む）
EC事業
特販事業
資本金：〇,〇〇〇万円　　
	正社員
として勤務

	〇〇〇〇年〇月
～
現在
	本社配属

	
	【業務内容】
・企業や店舗に向けた空気清浄機の提案営業

【取扱商材】
空気清浄機など

【営業スタイル】
新規（〇〇〇%）：飛び込み訪問


	[bookmark: _Hlk10802930]〇〇〇〇年〇月～〇〇〇〇年〇月　　〇〇〇〇〇〇〇〇〇株式会社

	事業内容：保険業
資本金：〇〇〇憶円　　
	正社員
として勤務

	〇〇〇〇年〇月
～
〇〇〇〇年〇月
	〇〇〇〇〇支社

	
	【業務内容】
個人を対象にした生命保険の販売
既契約のお客さまへの定期訪問活動

【取扱商材】
医療保険、死亡保険、介護保険など生命保険全般


【営業スタイル】
新規（〇〇％）：電話、紹介
既存（〇〇％）：定期的な情報提供、アフターフォロー

【主な実績】
契約件数：月〇～〇件/契約単価：月平均〇万円

【工夫したポイント】
初回の商談時、お客様の困っていることや不安など、必ずメモに残し、次回商談に活かすような準備を進めて参りました。結果として、〇回目以降のご提案時にお客様に喜んで頂けるようなご提案に繋がっていたと感じております。

	〇〇〇〇年〇月～〇〇〇〇年〇〇月　　株式会社〇〇〇〇〇〇〇〇〇〇〇〇

	事業内容：一般労働者派遣事業・有料職業紹介業・アウトソーシング事業
資本金：〇億円　
	派遣社員
として勤務

	〇〇〇〇年〇月
～
〇〇〇〇年〇〇月
	派遣社員として勤務

	
	【業務内容】
キャッシュレス決裁（〇〇〇〇〇〇）の導入営業

【取扱商材】
〇〇〇〇〇〇

【担当企業】
飲食店、アパレルショップなど

【営業スタイル】
新規（〇〇〇％）：飛び込み営業（平均〇〇～〇〇件/日）

【主な実績】
契約件数〇件

【工夫したポイント】
・名刺配っていた
∟名刺配布。飲食店は休憩中など来るななど言われるので、
・先輩の営業方法や見に行っていたりしていた


	〇〇〇〇〇年〇月～〇〇〇〇年〇月　　株式会社〇〇〇〇〇〇

	事業内容：人材・雇用にかかわる業務全般
資本金：〇千万円 　売上高：〇〇〇億円（グループ売上）
	正社員
として勤務

	〇〇〇〇年〇月
～
〇〇〇〇年〇月
	正社員として各現場へ派遣される

	
	【業務内容】
事務業務全般
電話対応
建設現場にて現場監督の補助
製品検査
※上記業務を派遣先により対応する

	〇〇〇〇年〇月～〇〇〇〇年〇月　　〇〇〇〇株式会社

	事業内容：高圧受電設備、分電盤、ホーム分電盤、光接続箱、金属製キャビネット、樹脂製ボックス、システムラック、ブレーカ、開閉器、電気自動車（EV・PHEV）用充電器シリーズ、熱関連機器などの電気機械器具製造・販売および発電・売電事業
資本金：〇〇億〇〇百万円　　売上高：〇,〇〇〇億円
従業員数：〇,〇〇〇人　
	正社員
として勤務

	〇〇〇〇年〇月
～
〇〇〇〇年〇月
	〇〇工場

	
	【業務内容】
工場の生産ラインにて製造業務に携わる

【取扱商材】
電子機器を守る鉄製キャビネット



■PCスキル
	Word
	報告書、見積書、礼状などの社内外文書が作成できるレベル

	Excel
	関数の使用やデータ表が作成できるレベル

	PowerPoint
	会議資料、提案資料が作成できるレベル



■資格
	普通自動車第一種免許　
	〇〇〇〇年〇月取得

	製菓衛生師免許
	〇〇〇〇年〇月取得



■自己PRあまり、限定せずに簡潔に！

＜顧客情報の正確な理解＞
〇〇〇〇〇〇〇〇〇株式会社にて保険営業に携わる中で、商談時にお客様から出てくるご不安点や課題点などを正確に理解をするように努めておりました。細かいご不安点に寄り添ったプランのご提案をすることで、お客様から喜んで頂けるだけではなく、信頼をして頂き、ご契約にも繋がっていたとも感じております。
こういった、お客様の課題に対してご提案をし、喜んで頂けることに遣り甲斐を感じてきました。
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