職務経歴書
〇〇〇〇年〇〇月〇〇日 現在
氏名　〇〇 〇〇
［職務概要］
大学卒業後、東証一部上場の〇〇〇〇〇〇〇〇〇〇株式会社へ入社。
各種ブラインド、各種間仕切り、カーテンレールなどを販売する営業職として、入社初年度から〇〇〇〇年〇月までは、
主に〇〇〇地区の中小企業をターゲットにして営業活動を行った。〇〇〇〇年〇月からは、大手アカウントを中心に営業活動を
行っている。規模も従業員数〇名の企業から上場企業まで幅広く、顧客に応じて柔軟かつ戦略的な提案を心がけている。

［職務経歴］
■〇〇〇〇年〇月～現在　〇〇〇〇〇〇〇〇〇〇株式会社（正社員）
◇事業内容：各種ブラインド、各種間仕切り、カーテンレールその他建築材料の製造および販売ならびに設計施工 
◇資本金：〇〇億〇,〇〇〇万円　売上高：〇〇〇億〇,〇〇〇万円　従業員数：〇,〇〇〇名　設立：〇〇〇〇年〇〇月　株式公開：東証一部
	期間
	職務内容

	〇〇〇〇年〇月
～
〇〇〇〇年〇月
	〇〇支店 第〇営業部 〇〇〇営業所にて営業を担当
〇〇〇〇年〇月～〇〇〇〇年〇〇月までは研修期間。
▼〇〇〇〇年〇月～〇〇〇〇年〇〇月：エリア担当営業
【営業スタイル】既存営業　〇〇〇％
【担当エリア】〇〇〇市、〇〇〇市、〇〇市、〇〇〇〇市、〇〇〇市、〇〇市、〇〇市、〇〇市
【取引顧客】〇名～〇〇名の中小企業および、上場企業　約〇〇〇社担当
　※エリアを特定せず、〇〇〇エリアの家具業界大手の『〇〇〇様』を〇人で担当。（全店舗）
【取引商品】各種ブラインド、各種間仕切り、カーテンレール　など
◆営業実績
・〇〇〇〇年度：年間総売上 約〇,〇〇〇万円（予算達成率〇〇〇％）
・〇〇〇〇年度：年間総売上 約〇,〇〇〇万円（予算達成率〇〇〇％）
・〇〇〇〇年度：年間総売上 約〇,〇〇〇万円（予算達成率〇〇〇％）
・〇〇〇〇年度：年間総売上 約〇億〇〇〇万円（予算達成率〇〇〇％）

▼〇〇〇〇年〇月～〇〇〇〇年〇月：大手アカウント担当営業
【営業スタイル】既存営業　〇〇〇％
【担当エリア】〇〇〇エリアを主に担当
【取引顧客】〇〇名～〇〇〇名の中小企業および、上場企業　約〇〇社担当
大手アカウントを主に担当し、〇〇〇エリアの工務店・ホームビルダーを担当
≪主な担当企業様例≫
・〇〇〇様：〇〇〇エリアの全店舗を担当。
・〇〇〇〇〇〇〇〇〇〇〇様：〇〇〇エリアの全店舗を担当。※社内売り上げのシェアNo.〇
・〇〇〇〇様：〇〇〇エリアの全店舗を担当。
・〇〇様：〇〇〇エリアの全店舗を担当。
【取引商品】各種ブラインド、各種間仕切り、カーテンレール　など
◆営業実績
・〇〇〇〇年度：年間総売上 約〇億〇,〇〇〇万円（予算達成率〇〇〇％）
・〇〇〇〇年度：年間総売上 約〇億〇,〇〇〇万円（予算達成率〇〇％）
※〇〇〇〇年度に『〇年連続達成表彰』〇〇支店全体の営業マン〇〇名の中で〇名の表彰。

	〇〇〇〇年〇月
～
現在
	〇〇支店 営業部 ホームリビング課にて営業を担当
大手アカウントと、〇〇〇〇区内のカーテン専門店を担当
【営業スタイル】既存営業　〇〇〇％
【担当エリア】〇〇〇〇区、一部〇〇県、〇〇県、〇〇〇県
【取引顧客】〇〇名～〇〇〇名の中小企業および、上場企業　約〇〇社担当
大手アカウントを主に担当し、〇〇〇〇区内のカーテン専門店を担当
≪主な担当企業様例≫
・〇〇〇〇〇様
・〇〇〇〇〇〇〇様
【取引商品】各種ブラインド、各種間仕切り、カーテンレール　など
◆営業実績
・〇〇〇〇年度：年間総売上 約〇億〇,〇〇〇万円（予算進捗率〇〇％）



［資格］
・普通自動車第〇種免許（〇〇〇〇年〇月取得）

［PCスキル］
・Word　（表作成・図版挿入を含む社内外文書作成）
・Excel　（リストやフォーマットの作成／SUM関数、AVERAGE関数、IF関数など）
・PowerPoint（社内外向け文書・スライドの作成／提案書、企画書など）

 [自己ＰＲ]
【１】信頼関係を軸にした問題解決型の提案営業スタイル
これまで営業として、中小～大手企業の顧客を担当していく中で、まずは顧客との信頼関係をしっかりと構築し、
その上で顧客の現状の課題確認をし、それぞれに抱える課題に対して柔軟な提案を継続。その結果、印象に偏らない
「その顧客のための提案」をするという営業スタイルを習得。

【２】 綿密な行動計画とその実行
自らの目標を考えた上でのやるべきことを全て行動計画化し、毎日の目標を立て、それを確実に毎日実行する、
ということにこだわって仕事に取り組んできた。その結果、毎年の目標達成を実現。

【３】 データを活用した営業スタイルおよび、得意分野以外の売り上げを伸ばす
現在日本には、大手と言われるブラインドメーカー（〇〇〇〇、〇〇〇〇）は〇社しかなく、パイの奪い合いのような状態で、
お互いにシェアをいかに獲得するかの活動をしています。
その中で、私は個々のお客様の製品ジャンル別に、発注数の増減や、自社へ発注されていない商品などを把握し、
営業活動に臨むようにしていました。例えば、メインの商材ではないブラインド以外の製品をPRすることで、
自社のシェアを広げる努力をしていました。

今まで幅広い企業群を担当し、成果を残すよう努力してまいりました。これまでの経験を活かし、貴社においても
即戦力として貢献したいと考えております。よろしくお願い申し上げます。
以上　
