○○○○年○○月○○日
○○　○○
職務経歴書
職務経歴
■株式会社〇〇〇〇〇〇〇〇
〇〇〇〇年〇月〜〇〇〇〇年〇月
業種：小売・販売系その他
雇用形態：正社員
【業務内容】
〇〇〇〇年〇月に株式会社〇〇〇〇〇〇〇〇へ入社し、〇〇〇〇年〇月に退職しています。
お酒を中心に卸小売販売を行う会社で自分は、接客販売、売場作成、商品在庫の管理等の業務に従事してきました。〇〇〇〇年度より、拡販商品売上実績や接客品質を評価され、主任に昇格しました。各担当部門では、売上だけではなく、商品ロス防止も徹底することで、前年実績を継続して上回ることができました。業務店への飛び込み営業及び配達業務、新人教育等にも従事してきました。
―――――――――――――――――――――
経歴
―――――――――――――――――――――
【会社名】　株式会社〇〇〇〇〇〇〇〇
　　　　　　（業種：小売・販売系その他、従業員数：〇〇〇名)
【担当業務】 営業系その他
【在籍期間】 〇〇〇〇年〇月〜〇〇〇〇年〇月


■〇〇〇〇〇〇株式会社
〇〇〇〇年〇月〜現在
業種：エネルギー
雇用形態：正社員
【業務内容】
〇〇〇〇年〇月に〇〇〇〇〇〇株式会社へ入社し、現在就業中です。
個人宅への新電力の訪問販売をメインで行っています。入社〇ヶ月目より個人売上目標〇〇万を安定して越えれるようになりました。また、新入社員への教育等も一部担当していました。
―――――――――――――――――――――
経歴
―――――――――――――――――――――
【会社名】　〇〇〇〇〇〇株式会社
　　　　　　（業種：エネルギー、従業員数：〇〇名)
【担当業務】 営業系その他
【在籍期間】 〇〇〇〇年〇月〜現在
----------------------------------------------------
以上、〇〇〇〇年〇月〇日現在の職務経歴となります。
どうぞ宜しくお願い致します。


保有資格・スキル
英語スキル：初級（読解のみ可）
FBO認定日本酒利酒師、FBO認定焼酎利酒師


自己PR
私の一番の売りはコミュニケーション能力です。前職ではお客様のニーズを持ち前のコミュニケーション能力で的確に聞き出し、常に実績を残してきました。具体的には、配属店舗の拡販商品の売上実績を昨年度の〇,〇倍を超え続けることが出来ました。拡販商品や担当部門の売上が伸びない社員に対しては、自ら成功例だけではなく、失敗例も社内SNSで積極的に配信し、ブロック全体の数字にも貢献できました。さらに業務店への飛び込み営業も任されるようになり、そこでも安定し、新規顧客を獲得してきました。
　そこで、〇〇〇〇年に結婚し転居予定もあり、新天地で自分の営業力を磨きたいと今の会社に転職しました。初めての個人宅への訪問販売で初めは悪戦苦闘しましたが、持ち前のコミュニケーション能力を駆使し、初対面のお客様とも即座に信頼関係を構築できるまでになりました。今現在は、新入社員教育も任され、接客ノウハウをメインに教育にもあたっています。
以上
