職務経歴書
〇〇〇〇年〇〇月〇〇日 現在
氏名　〇〇　〇〇
■職務要約
〇〇〇〇年〇〇月～〇〇〇〇 年 〇 月
株式会社 〇〇〇〇
〇〇〇〇 年 〇 月～〇〇〇〇年〇〇月
〇〇〇〇〇〇〇〇株式会社

■職務経歴詳細
□現在(直前)の勤務先
〇〇〇〇年〇〇月～〇〇〇〇年〇月 株式会社 〇〇〇〇
・事業内容：自動車(ディーラー) 従業員数：約 〇〇〇〇 名
	期間
	職務内容

	〇〇〇〇年〇月
～
現在
	＜職務要約＞
自動車専門ディーラーの営業職として、個人消費者向けに新車や中古車販売の営業に〇年間従事してきました。新規開拓、カウンター営業、出張販売から始まり、最後の半年間は EC としてインターネット顧客への実績拡大にも取り組んでおります。
---------------------------------------
〇〇〇〇年〇〇月～〇〇〇〇年〇〇月
【所属】〇〇〇〇〇〇〇〇〇〇〇〇店
［メンバー数］ 〇名
［役職］ スマートカーライフプランナー
【担当業務】
主に新規開拓、カウンター営業、出張買取を担当。
［取扱商品］ 中古車
［営業スタイル］ 新規開拓 〇〇％、出張買取 〇〇％、カウンター営業 〇〇％
［担当地域］ 〇〇県北部中部
［担当顧客］ 個人消費者

〇〇〇〇年〇〇月～〇〇〇〇年〇〇月
【所属】〇〇〇〇〇〇〇〇 〇〇 〇〇店
［メンバー数］ 〇名
［役職］ スマートカーライフプランナー
【担当業務】
主にカウンター営業、出張販売、買取を担当。
［取扱商品］ 中古車、新車
［営業スタイル］ 出張販売 〇〇％、出張買取 〇〇％、カウンター営業 〇〇％
［担当地域］ 〇〇県中部、南部
［担当顧客］ 個人消費者、法人

〇〇〇〇年〇〇月～〇〇〇〇年〇〇月
【所属】〇〇〇〇〇店
［メンバー数］ 〇〇 名
［役職］ スマートカーライフプランナー、イーコマース(EC)
【担当業務】
主に在庫回転率の把握、商品選定、インターネット販売、カウンター営業、出張販売、買取を担当。
［取扱商品］ 中古車、新車
［営業スタイル］ 出張販売 〇〇％、出張買取 〇〇％、営業カウンター営業 〇〇％、インターネット販売 〇〇％
［担当地域］ 〇〇県中部、南部、日本全国
［担当顧客］ 個人消費者、法人
【営業実績】
・〇〇〇〇年〇〇月～〇〇〇〇年〇〇月（〇〇 か月分）：粗利金額 〇〇,〇〇〇,〇〇〇 円
・〇〇〇〇年〇〇月度 リアル第三事業部〇〇ブロック 個人販売台数部門第 〇 位
 販売台数 〇〇 台(単月) 〇〇、〇〇県内〇〇〇店舗内個人〇位
【取り組みと成果・評価】
・お客様のニーズや顧客情報を詳しく整理しヒアリングすることで、タイムリーかつ広範囲にわたる提案力が身についています。アイスブレイクの重要性などを身に着けました。
・その結果、販売台数が拡大。車両知識の相場の勉強により買取粗利店舗内〇位。
・IT、電装知識を生かして付帯粗利の改善など〇〇店での付帯商品を管理、指導。
・IT 知識を生かし、インターネット販売の担当に。自店在庫回転率、他地域販売を 〇〇％から〇〇パーセントに改善。主にカーセンサー、グーネットを利用。SEO 対策などを行いました。



□以前の勤務先
〇〇〇〇年 〇月～〇〇〇〇年〇〇月 〇〇〇〇〇〇〇〇株式会社
・事業内容：医薬品・化粧品・バイオ(メーカー) 従業員数：約 〇〇〇〇〇 名
	期間
	職務内容

	〇〇〇〇年〇月
～
〇〇〇〇年〇月
	＜職務要約＞
医薬情報担当者の研修などを行いました。
半年間にわたり、主に血液凝固剤の MR として〇〇エリアの
個人医院を担当。リコモジュリン、テリボンの普及業務担当。



■資格
普通自動車免許(第一種)

■語学・実務経験
[英語]
実務経験：文書読解、メール交換

以上
