職務経歴書

〇〇〇〇年〇〇月〇〇日
氏名〇〇 〇〇
【職歴要約】
大学を卒業後、〇〇〇〇〇〇〇〇〇株式会社へ入社。入社後通信事業部へ配属。〇年間一般職として従事し、〇ヶ月に一度の社長賞を受賞。その後〇〇〇〇〇〇〇〇〇店で店長に抜擢後、〇店舗での店長経験を経て、販売スキルの伝播、新人教育、マネジメントを担当。

【職務経歴】
〇〇〇〇〇〇〇〇〇株式会社　事業内容：通信事業、アメニティー事業
設立：〇〇〇〇年　資本金：〇,〇〇〇万円　売上高：〇〇億円（〇〇〇〇年度）従業員数：〇〇〇名
	期間
	業務内容

	〇〇〇〇年〇月～
〇〇〇〇年〇月
	【職務内容】
接客、モバイル機器の登録業務（〇〇キャリア、〇〇モバイル、〇〇モバイル）、
【営業スタイル】
月間総合販売台数〇〇台
月間固定実績〇件
【実績】
・〇〇〇〇年通信事業部配属
・〇〇〇〇年〇月〇ヶ月に一度の社長賞受賞
・〇〇〇〇年度年間販売台数〇〇〇〇台
・〇〇〇〇年度〇〇〇〇〇〇主催販売コンテスト〇〇部門〇位
・〇〇〇〇年〇月〇〇〇〇〇〇〇〇〇店店長就任（小型店舗）
・〇〇〇〇年度〇〇〇〇〇〇〇〇〇店営業利益目標達成
・〇〇〇〇年〇月〇〇〇〇〇〇〇〇〇〇店店長就任（中規模店舗）
・〇〇〇〇年〇月〇〇〇〇〇〇〇〇〇〇〇店店長就任（旗艦店）
・〇〇〇〇年度〇〇〇〇〇〇〇〇〇〇〇店営業利益目標達成
日々の営業活動と並行で販売力の横展開の実施。
部下に実績を作れるようにするための環境作り
・〇〇〇〇年直部下〇名年間優秀賞受賞



【資格・特技】
●コミニュケーション能力
●他喜力

【活かせる経験・知識・技術等】
●モバイルの知識
●接客技術

【自己PR】
私の中で一番大切にしていることは生産性高く働くということです。
常に最速での仕事を心掛けており携帯ショップで勤務している時はお客様にもこんな短時間で終わらせてくれるなんてありがとうという言葉を多くいただきました。
また私自身、情緒的サービスを非常に大切にしており＋αのお節介も非常に大切にしております。その結果自分が勤務していた店舗では全店舗でGoogle口コミを〇,〇〇〇件以上いただいております。
お客様との信頼関係も抜群で一度接客させていただければ会話内容も覚えており
紹介の案件もたくさんいただきました。

以上
