職務経歴書
〇〇〇〇年〇月〇日
〇〇　〇〇
【職歴要約】
〇〇〇〇高等学校で約〇年にわたり、担任業務・分掌業務・部活動指導において、生徒一人ひとりに合った様々な指導を行ってきました。またICTを活用した教科指導などに注力しました。
教科主任や学年主任を経験し、学校の運営や広報にも携わり、組織の中心として活動をしました。

その後、建設総合コンサルタント企業において、技術部門と営業部門を兼任し、新規顧客の獲得や、公共事業の入札などの経験を有します。

【職務経歴】
┏━━━━━━━━━━━━━━━━━━━━━━━━━━━━━━━━━━━━━━┓
〇〇〇〇高等学校　（〇〇〇〇年〇月～〇〇〇〇年〇月）
┗━━━━━━━━━━━━━━━━━━━━━━━━━━━━━━━━━━━━━━┛
1 担任業務　クラス運営において、生徒の進路相談や成績の管理、保護者との面談
2 進路指導部　生徒に合った大学、企業の提案　
　　　　　　大学・企業訪問による新規推薦枠の獲得
3 総務部　学校の予算分配・管理・執行、学校の広報活動
4 生徒会部　学校行事の計画・立案・実行
5 教務部　学校全体の時間割管理、成績管理、保護者との面談
6 数学科主任　数学科の方針決定、ICTを活用した授業の推進
7 学年主任　学年の運営、学校の運営

┏━━━━━━━━━━━━━━━━━━━━━━━━━━━━━━━━━━━━━━┓
株式会社〇〇〇〇〇〇（〇〇〇〇年〇月～現在）
　事業内容：建設総合コンサルタント（測量・地質調査・構造物調査） 
┗━━━━━━━━━━━━━━━━━━━━━━━━━━━━━━━━━━━━━━┛
〇〇〇〇年〇月
入社、〇〇〇営業所（営業部/技術部）に配属（営業所長以下〇〇名）
1 新規顧客獲得の営業、公共事業の入札
※これまで、新規開拓営業を行わない企業であったが、
継続的に成果を作り上げていく為に、新規開拓営業は必要と考え、
〇〇件の新規企業開拓に成功する。

2 現場における測量業務・構造物調査
【資格、特技】
・高等学校教諭一種免許状（数学）　（〇〇〇〇年)
【パソコンスキル】
Word、Excel
【自己PR】
〇〇〇〇高等学校で勤務した際は、生徒の進路実現のために個別に対応をしたり、保護者との面談や分掌業務・部活動など、多岐にわたり仕事をやらせていただきました。また、ICTを活用した授業展開を日々研究し、発表することもあり、自身のコミュニケーション能力や発表など、得意なことをより伸ばせるように私の経験が活かせる新たなフィールドで研鑽を積みたいと考えております。
以上
