


職務経歴書

〇〇〇〇年〇〇月〇〇日現在
氏名：〇〇　〇〇
■職務要約
	大学卒業後、〇〇刑務所処遇部処遇部門にて受刑者の改善更生に向け指導を行っておりました。
〇〇〇〇年〇月からは株式会社〇〇〇〇〇にて営業として新築注文住宅、建売及び自社地の販売を個人顧客向けに行っておりました。
現在は〇〇〇〇株式会社にてパチンコホールや法人本社へ自社機やホール内設備の案内及び販売ホールのイベントの提案による集客施策の計画、販売を行っております。



■職務経歴

	〇〇〇〇株式会社　〇〇〇〇年〇〇月～

	・事業内容:パチンコ、パチスロ遊技機の企画、開発、製造、販売
・資本金:〇〇〇〇万円、従業員数：〇〇〇名、未上場
・部署名:〇〇支店 営業部

	職務内容

	・パチンコホールや法人本社へ自社機械、ホール内設備の案内及び販売 グループ内企業の〇〇〇〇〇〇経由で芸人やタレントを使ったホールのイベントの提案による集客施策の計画、販売。
・発注入力業務
・運送業者手配業務
・契約、集金業務
【営業スタイル】既存顧客〇〇〇%
【担当地域】〇〇
【取引顧客】パチンコホール〇〇社程度
【取扱商品】パチンコ、スロット機、ホール内設備
〇〇芸人、タレントを使用したイベント
【実績】
・〇〇〇〇年販売目標達成率〇〇%
販売実績〇億〇〇〇〇万円 全国〇位 (〇〇名中)
・〇〇〇〇年販売目標達成率〇〇〇%
販売実績〇億〇〇〇〇万円 全国〇位(〇〇名中)
・〇〇〇〇年販売目標達成率〇〇%
販売実績〇億〇〇〇万円 全国〇〇位(〇〇名中)

経験年数〇年



	株式会社〇〇〇〇〇　〇〇〇〇年〇〇月～〇〇〇〇年〇〇月

	・事業内容:地場工務店
・従業員数：〇〇名、未上場
・部署名:営業課

	職務内容

	〇〇〇〇〇〇〇の注文住宅販売業務。
モデルハウスに来場や資料請求があった顧客に対し、予算に応じたプランの作成及び提案。金融機関との住宅ローンの金利交渉、登記手続きの申請等。

・新規顧客開拓　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　
・電話アポイント　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　
・顧客訪問　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　
・図面作成
・既存顧客フォロー
・来客応対
・集客業務
・スケジュール調整
・アフターフォロー
【営業スタイル】新規顧客〇〇%
既存顧客〇〇%
【担当地域】〇〇県南地域
【取引顧客】新規、既存顧客〇〇件程度
【取扱商品】〇〇〇〇〇〇〇の新築注文住宅、建売住宅及び自社地　　　　　　　　　　　　
【実績】
〇〇〇〇年度 個人売上高〇億〇〇〇万円 〇棟契約
達成率〇〇〇%
〇〇〇〇年度 個人売上高  〇〇〇〇万円 〇棟契約
達成率〇〇%



	〇〇刑務所　〇〇〇〇年〇〇月～〇〇〇〇年〇〇月

	・事業内容:官公庁
・従業員数：〇〇〇名、未上場
・部署名:処遇部処遇部門

	職務内容

	・運動入浴係
被収容者の屋内外での運動、入浴の誘導及び立会業務
・経理工場副担当
被収容者の食事を作る炊場
洗濯や衣服の修理、購入書籍の管理を行う補綴・図書計算工場
施設内の修繕を行う営繕工場
上記〇つの工場での副担当業務
・夜勤班勤務
被収容者が居室時、自殺、逃走、反則行為ないかどうかを巡回勤務において確認し、反則行為があれば都度注意指導を行う業務




■資格・語学
	資格
・普通自動車免許一種：〇〇〇〇年〇〇月 取得



■活かせる経験・知識・技術
	【泥臭い関係構築】
お客様との関係構築の為、幅広いジャンルの趣味に興味を持ち、共通項から話を広げ、雑談から懐に入り込むことを常に心がけております。
販売やアフターメンテナンスの際にも逐一の連絡と情報の案内を行い、競合メーカー営業マンとの差別化を図ることを心がけておりました。
【粘り強い行動力】
販売が奮わない機械の際は、一度断られても諦めずに、複数回アプローチすることを行いました。
【顧客折衝、交渉力】
お客様訪問の際には、お客様及び競合店の客数、客層を逐一記録しておりました。強み、弱みをお客様毎に分析し根拠のある提案をしていくことで制約に繋げてきました。



■自己ＰＲ
	・顧客との関係構築足繁く顧客訪問を繰り返し、強固な信頼関係を築くことが私の営業スタイルになっています。
「一日の訪問と電話件数を誰よりも多く」自身のテーマとして営業活動を行って参りました。その中で決済権者のみならず、スタッフの方々へも積極的な声がけを行い、顧客毎の特性や方針を大小関わらず拾うことに注力しています。

顧客へ対する理解と分析を深めピンポイントでの提案を行うことで説得力のある営業が出来ていると自負しております。全社的に販売実績の良い機械は勿論のこと、実績の悪い機械の時ほど個人成績を挙げることが出来るようになり、現職で販売実績全国〇位を獲得することができたと考えています。



以上



〇
