職務経歴書
〇〇〇〇年〇月〇〇日 現在
氏名　〇〇　〇〇
［職務概要］
大学卒業後、海産物を中心とした冷凍商材をホテルや飲食店に営業及び配送する、〇〇〇〇株式に入社。新規・既存両方の営業を担当し、年間、季節、スポットで使用する商材をヒアリングしお客様に寄り添った営業を行うことにより、年間予算比〇〇〇％の実績を残すことが出来ました。

［職務経歴］
■〇〇〇〇年〇月～現在　〇〇〇〇株式会社（正社員）　※在籍期間：〇〇年〇〇ヵ月
◇事業内容：海外〇〇数拠点で品質にこだわった冷凍の水産物を独自に製造輸入し、国内〇〇支
店で一流ホテルや高級料亭や高級老人ホームや品質にこだわるチェーン店などに対して販売
◇資本金：〇,〇〇〇万円　売上高：〇〇〇億円　従業員数：〇〇〇名　設立：〇〇〇〇年〇月〇〇日　
株式公開：未上場
	期間
	職務内容

	〇〇〇〇年〇月
～
現在
	〇〇支店に配属　営業職として従事
配属後は営業職として、全国より輸入した食品の国内販売営業を担当致しました。
【営業スタイル】 既存営業 〇〇％　新規営業 〇〇％（テレアポ、飛び込みによる新規開拓）
※新規開拓件数：〇件
【担当地域】 〇〇区・〇〇区
【取引顧客】 外食チェーン店やホテル・旅館・レストラン等　約〇〇社
【取引商品】冷凍海産物や冷凍加工食品など
◆実績
・〇〇〇〇年度：年間予算 〇,〇〇〇万円　実績 〇〇〇〇万円　目標達成率 〇〇〇％
・〇〇〇〇年度：年間予算 〇,〇〇〇万円　実績 〇〇〇〇万円　目標達成率 〇〇〇％
コロナ禍(〇〇〇〇～〇〇〇〇年)以前も予算は継続的に達成しております。
◆工夫した点
・スケジュールの合間で飛び込み営業を実施し、新規顧客の開拓を行った。
・お店に積極的に足を運び、話す回数を多くとり関係性の向上を行った。
・自社商品を自分で試食を行い、商品知識を深掘りし提案をするようにした。
・お客様がメニューを考え出すタイミングに合わせて、商品提案を行った。
・既存のお客様から新しいお客様を紹介していただくことに成功する。




［資格］
・普通自動車第一種運転免許（平成〇〇年〇月取得）
［PCスキル］
・Word、Excel　※一通り使用経験あり

［自己ＰＲ］
私は、現在海産物を中心とした冷凍商材をホテルや飲食店に営業及び配送の仕事をしています。
お客様のご依頼やご注文、ご提案から自社の商品を使用して頂きメニューの一品にいれてもらいます。この時、お客様の求めているものや市場の需要、相場などを考え二手・三手先の事も視野に入れ営業するように心がけておりました。また急ぎの注文やある程度決められた時間内での配送による柔軟な対応力、在庫の管理や発注などの商品管理等の判断力も必要とされ養うことができました。支店の売上は前年と比べ上がり続けており、私の担当コースも予算の〇〇％以上の売上を上げることに成功しております。貴社でも、これらの経験を活かし、お客様の立場に立った行動と、現状をどのようにすればより良くすることが出来るかを常に意識して業務に取り組みたいと思います。そして、貴社に貢献できるよう精一杯頑張りたいと思います。
以上
