職務経歴書

〇〇〇〇年〇〇月〇日
氏名　〇〇〇〇
【職歴要約】
土木・鳶を専門とした現場作業員でした。学生時代に〇〇〇〇の元でアルバイトとして入り。各作業地の現場監督と関係値を作る。高校を卒業と同時に一人親方として委託案件を主に従事してまいりました。

	期間
	業務内容

	〇〇〇〇年〇月～
〇〇〇〇年〇月
	(職務詳細)
土木では道具や工事に必要な資材の運搬、土砂の堀削や地ならしなど多くの役割を担う多能工として従事する。
鳶職では主に足場の建設・解体や建造物の骨組みづくりなどの業務をメインに従事する。



【職歴要約】
〇〇〇〇〇〇ショップでの販売営業職として従事してきました。反響販売だけではなく〇〇〇〇〇〇などの屋形で集客イベントの実施や独自の販売研修を得て、現在は通信販売の個人事業主として従事しています。

【職務経歴】
株式会社〇〇〇〇　事業内容：情報通信インフラ事業
	期間
	業務内容

	〇〇〇〇年〇月～
〇〇〇〇年〇〇月
	(職務詳細)
ご来店頂いたお客様にタブレット、固定回線、機種変更の提案・販売営業を行う。
(営業スタイル)
ショップでの反響販売営業及び週末〇〇〇〇〇〇でのイベント集客キャッチ。
[接客件数]
平均して月〇〇〇組
[実績]
〇〇〇〇年度、個人粗利ランキング〇位達成率〇〇〇%　(〇〇グループ〇〇〇名中〇位)
〇〇〇〇年度、個人粗利ランキング〇位達成率〇〇〇%(〇〇グループ〇〇〇名中〇位)
〇〇〇〇年度、機種変更時セレクション単価〇位(機種変更時、フィルム、ケース、SDカードなどの副商材が平均単価〇〇〇〇円に対し毎月個人単価〇〇〇〇〇円)
〇〇〇〇年〇月・〇月・〇月・〇月度、管轄の〇〇〇〇〇〇〇〇〇〇〇〇〇店、他社乗り換え件数、〇〇〇位(〇〇グループ〇〇店舗中〇位)
[役職]
〇〇〇〇年〇月正社員として雇用。
〇〇〇〇年〇月副店長に昇格。
〇〇〇〇年〇月店長に昇格。
〇〇〇〇年〇月ブロック長に昇格

	〇〇〇〇年〇月～
〇〇〇〇年〇〇月
	(新規事業)
イベント事業部として、〇〇〇〇〇〇株式会社様と週末の〇〇〇〇〇〇内で集客キャッチイベントの打ち合わせを実施。
イベントでは自身が商談役クローザーとして任務。
(実績)
集客イベントでは自らキャッチをしたお客様には着座をして頂き独自のトランプマジックを毎回行うことにより。
半年間商談成約率〇〇〇%。
〇〇〇〇〇〇パビリオンシティ田辺店、〇月度他社乗り換え代理店獲得全国〇位。(前年度月〇〇件に対し〇〇台)



個人事業主(株式会社〇〇〇〇〇)　事業内容：業務委託
	期間
	業務内容

	〇〇〇〇年〇月～
〇〇〇〇年現在
	(職務詳細)
株式会社〇〇〇〇様、〇〇〇〇〇〇株式会社様がクライアントになり主に週末イベントの人選を商談。
週末では自ら雇ったアルバイトと共にイベントでのキャッチ、商談役(クローザー)として従事。



【資格・特技】
普通自動車免許(AT限定)

【活かせる経験・知識・技術等】
信頼構築力:お客様と率直な意見交換を行うことで誠意をアピールしました。お客様に新たな発見を与える事ができると自負しています。

【自己PR】
現在までの〇年間、通信事業の販売営業職に従事してまいりました。流行りのスマホートフォンではありましたが、副商材、新規契約、他社からの乗り換え提案など誰よりも数字にこだわり、自身で考えたトランプマジックショーでは、お客様の温度感を温め商談成約率〇〇〇%の異名を持つほどでした。
自身のヒアリング能力とお客様との賭け引き、営業数字への貪欲差を糧に不動産営業にチャレンジしたいです。


以上
