


職 務 経 歴 書
氏名　〇〇　〇〇　
■職務要約
大学卒業後、〇〇〇〇株式会社へ新卒入社。マンション事業部営業企画課への配属となる。営業職として〇年間に渡り、新築マンションの提案営業を行ってきた。その後転職し現職の株式会社〇〇〇〇〇〇〇〇〇へ入社をする。不動産売買の仲介事業を行っている会社で営業職として従事。現在は新築戸建てや中古戸建、マンションなどの営業を行っている。

■職務経歴 
□〇〇〇〇年〇月～〇〇〇〇年〇月 
〇〇〇〇株式会社
事業内容：新築分譲マンションの企画販売等 
	期間
	業務内容

	〇〇〇〇年〇月
〜
〇〇〇〇年〇月
	【配属先】
マンション事業部 営業企画課 〇〇店
【担当エリア】
〇〇エリア、〇〇エリア
【営業スタイル】
反響営業　新規〇〇〇％
【取扱商材】
新築マンション
※単価約〇,〇〇〇～〇,〇〇〇万円
【担当業務】
・アポイントの獲得
・新築マンションの提案
・モデルルーム案内
・過去顧客へのアプローチ
・問い合わせ対応
など
【実績】
〇〇〇〇年〇月～〇月
目標件数〇件/実績〇件
【工夫をした点】
・同業他社の新築マンションのリサーチ
・住宅ローンなどの知識の習得
・顧客の潜在ニーズを顕在化させる事


□〇〇〇〇年〇月～現在 
株式会社〇〇〇〇〇〇〇〇〇
事業内容：不動産売買仲介
	期間
	業務内容

	〇〇〇〇年〇月
〜
〇〇〇〇年〇月
	【配属先】
〇〇南店
【担当エリア】
〇〇市〇区、〇〇〇市、〇〇市、〇〇〇市、〇〇町、〇〇町、〇〇〇市、〇〇〇市
【営業スタイル】
反響営業　新規〇〇％ 既存〇〇％
【取扱商材】
不動産売買仲介
（新築戸建、中古戸建、中古マンション、土地、リースバック）
【担当業務】
・アポイントの獲得
・物件の提案
・買い取り業者の紹介
・新規物件情報のリサーチ
・住宅ローン関係
・契約書関係
・物件調査
など
【実績】
〇月～〇月 粗利目標〇〇〇万円/実績〇〇〇万円
〇〇月～〇〇月 粗利目標〇〇〇万円/実績〇〇〇万円
〇月～〇月現在 粗利目標〇〇〇万円/実績〇〇〇万円
【工夫をした点】
・スピード感を持った顧客対応(情報提供)
・顧客が求めているニーズを明確にし、他社との比較を行いながらの提案
・物件リサーチや、住宅ローンの知識の習得



■自己 PR
私は顧客からの第一印象に最善の注意を払い、安心できる立ち振る舞いを行うことに力を入れてきました。同業他社と差別化を図ることが難しい業界の為、まずは営業としての差別化を図り、自身を選んでもらえるようにすることに重きを置いてまいりました。また、スピード感を持って顧客対応を行えるよう、メッセージアプリなども活用し、即レスポンスすることを心がけ、顧客からの信頼を得てまいりました。
