職 務 経 歴 書
氏名：〇〇　〇〇　　　　
■職務要約
 高校卒業後、アルバイトとして株式会社〇〇〇〇〇に入社し、経験を積んでから社員へと昇格。ゲームセンターのスタッフとしてフロアの運営や接客に携わる。〇社目の〇〇〇〇〇では国内のフェリー貨物や海上コンテナの配車担当として事務職を経験。その後株式会社〇〇〇〇に入社し、商業印刷物の営業職として従事。最終的には課長まで昇進し、社内で一番大きい顧客様を担当する。

■職務経歴 
□〇〇〇〇年〇月～〇〇〇〇年〇月 
株式会社〇〇〇〇
事業内容：商業印刷物全般の提案営業、顧客ニーズの掘り起こし、企画制作から製造までの総指揮、価格交渉など
	期間
	業務内容

	〇〇〇〇年〇月
〜
〇〇〇〇年〇月
	【営業スタイル】
・既存顧客の深耕営業

【取扱商材】
・商業印刷物全般（複写クレジット用紙、パンフレット、折込チラシ、店頭販促物、DM、ノベルティなど）

【担当業務】
・〇日〇～〇〇件程のルート営業
・顧客との商談
・受注後の事務作業

【実績】
・売上実績　社内順位常時〇位を推移（〇名中）
・個人目標の売り上げ達成率〇〇〇～〇〇〇％を推移




□〇〇〇〇年〇月～〇〇〇〇年〇月 
〇〇〇〇〇株式会社
事業内容：トレーラーによる国内フェリー貨物、会場コンテナの国内輸送
	期間
	業務内容

	〇〇〇〇年〇月
〜
〇〇〇〇年〇月
	【担当業務】
・ドライバーへの日々の配車手配
・ドライバーの業務管理
・顧客の電話営業（〇日〇〇～〇〇件）

【工夫した点】
配車内容やドライバー管理に漏れがないよう電話やLINE、メール、FAXなどあらゆる手段を用いてドライバーへと連携。日々ドライバーに仕事が付けるように顧客様への電話営業は数時間おきに連絡をしておりました。




□〇〇〇〇年〇月～〇〇〇〇年〇月 
株式会社〇〇〇〇〇
事業内容：アミューズメント施設音英、管理、接客
	期間
	業務内容

	〇〇〇〇〇年〇月
〜
〇〇〇〇年〇月
	【担当業務】
・接客
・アミューズメントマシンの管理、メンテナンス
・売上、在庫管理
・商品の発注

【工夫をした点】
お客様に満足頂けるよう、常にフロアでは気を配って積極的にお声がけを心がけていました。また飽きられないように日々UFOキャッチャーの設定を工夫したり、商品の発注に関しても常に流行を捉えた上で発注をしておりました。
【実績】
社内のUFOキャッチャーコンテストにて〇度優勝。




■自己 PR
対応力、コミュニケーション力に自信があります。
直近まで働いておりました印刷業では、昨今のネットプリント普及により、価格競争も激しく同業他社との差別化が難しい業界でしたので、常に意識していたのは迅速な対応を心がけることと、積極的にコミュニケーションを図り、お困りごとなどのヒアリングを欠かさないことにより顧客様から高い信頼を獲得してきました。この姿勢及び強みを御社でさらに磨き上げ、積極的に仕掛ける姿勢で取り組んでいきたいと思います。

　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　以上
