職 務 経 歴 書
〇〇〇〇年〇月〇〇日現在
氏名　〇〇　〇〇

■職務要約
大学卒業後〇〇〇〇〇〇株式会社第一営業部へ配属。インターネット回線のテレアポによるBtoC営業業務に従事。
その後〇〇〇〇年〇月より株式会社〇〇〇へ入社、営業部へ配属。小売店、商社、EC等のお客様を中心に担当。新規ジャンルの開拓として、今みでなかったスポーツ(ゴルフ)業界を新たに開拓し約〇〇〇〇万円の売り上げを達成しました。

■職務経歴
	[bookmark: _Hlk10802930]〇〇〇〇 年 〇月～〇〇〇〇 年 〇月　　株式会社〇〇〇

	事業内容：レインウェア、スポーツ、アウトドアウェアの卸売
資本金：〇〇〇〇万円  売上高：約〇〇億円　従業員数：〇〇名
	正社員
として勤務

	〇〇〇〇 年 〇月
～
〇〇〇〇 年 〇月
	本社

	
	入社後、営業部に配属。約〇年、レインウェアやウィンターウェアの販売に携わりました。
BtoBの営業業務に従事し、顧客は全国の小売店、商社、ECショップ等を担当。

【取引顧客】
・大手：従業員〇〇〇〇〜〇〇〇〇名規模の企業様　約〇社
商談相手：本部商談のため　部長、バイヤー、
提案資料の作成、データの活用、

・中小企業：従業員〇〇名～〇〇名規模の企業様　約〇〇〇社
商談相手：経営者、役員

【実績】
〇〇〇〇 〇月-〇〇〇〇 〇月年度売上実績〇.〇〇億円
〇〇〇〇 〇月-〇〇〇〇 〇月年度売上実績〇.〇億円（昨対比〇〇〇％達成）
〇〇〇〇 〇月-〇〇〇〇 〇月年度売上実績〇.〇〇億円（昨対比〇〇.〇％達成）
〇〇〇〇 〇月-〇〇〇〇 〇月年度売上実績〇億円（昨対比〇〇〇％達成）

【業務内容】
・新既顧客へ自社製品の提案(新規〇〇%既存〇〇%位の割合)
・既存顧客へのフォロー
・自社製品、OEM製品の開発
・海外工場への視察、開発目的(中国、ベトナム)
・見積書の作成(Excel)
・IllustratorやPowerPointにて簡単な販促物、チラシ、名刺等の作成
・量販店の売り場作成、陳列業務

【アピールポイント】
・新規ジャンルの開拓としてそれまであまり取り組みのなかったスポーツ(ゴルフ)業界を狙い、某有名ゴルフショップとOEM商品の開発に成功し、約〇〇〇〇万円の売上を達成した。

・海外工場(中国)にて商品作りの為
現地スタッフと日々コミュニケーションを取り通信や、時には工場に行き自社商品や、某有名ゴルフショップ、作業服店様オリジナル商品の開発を行った。








	〇〇〇〇年 〇〇月～〇〇〇〇 年 〇〇月　　〇〇〇〇〇〇株式会社

	事業内容：アウトバウンド・インバウンド業務・コールセンター構築支援
資本金：〇億〇〇〇〇万円（グループ計）  従業員数：〇〇〇〇名（アルバイト含む）
	正社員
として勤務

	〇〇〇〇 年 〇〇月
～
〇〇〇〇年 〇〇月
	本社

	
	インターネット光回線のテレアポによるBtoC営業業務に従事



■経験/スキル
	PCスキル（Excel）
	データ表作成、SUM関数、四則演算、AVERAGE関数、VLOOKUP関数等　〇年以上

	PCスキル（word）
	表作成、図挿入を含む社内外文書作成　〇年以上

	PCスキル(PowerPoint)
	会議資料作成、プレゼン資料作成　〇年以上

	有形・無形商材
	無形商材 〇年未満　有形商材〇年以上

	新規・既存
	新規顧客向け 〇年以上

	経験分野
	内勤営業経験あり 〇年未満

	イラストレーター
	基本的な操作は可能です。名刺や、簡単なPOPの作成経験があります。　〇年以上



■資格
	普通自動車運転免許（第一種） 
	〇〇〇〇年〇〇月　取得

	販売士検定 〇級
	〇〇〇〇年〇月 取得



■自己PR
これまでの営業活動の中で個人商店～大企業の老若男女様々な立場の方との商談を〇年間で約〇〇〇〇人の方と経験してまいりました。 その中で得た私のスタイルとしては 担当者としっかり関係構築をした上で 成約へ繋げる事を意識してまいりました。 その為担当交代が多い会社というイメージを お客様から持たれていましたが、お客様や 会社から信頼を得る事ができ、入社以来約〇年間〇〇〇エリアを担当、〇〇〇エリアも歴代最長の約〇年間担当を任されておりました。 その為お客様との信頼関係等を作るのには長けていると自負しております。  また私の性格としては責任感が強い所だと自負しております。 具体的には担当エリアを出張ベースで〇週間かけて何十社も訪問した際に、口約束でその場で 様々な宿題を頂く事が多く、それを会社規模や、どんな小さな約束でも忘れずに、要望に 応えていた事を、お客様からも他の人では忘れられていたような小さな要望にも対応してくれたと褒められた事がありました。 そういった一面からも仕事において、責任感が強く、顧客満足に繋がるような お客様への誠実な対応には自信があります。


以上
〇

 〇 / 〇

