職 務 経 歴 書
氏名：〇〇　〇〇
■職務要約
株式会社〇〇〇〇〇〇に入社後、新規の法人顧客に対して自社サービスのセールスを担当。飲食店経営をしている個人事業主をメインターゲットにインフラ設備(電機会社の切り替え及びインターネット)の販売に従事してきました。〇ヶ月の卑近獲得件数は約〇〇件にのぼり、最高〇ヶ月連続成約率トップになる成績を残すことができました。
■職務経歴 
□〇〇〇〇年〇月～〇〇〇〇年〇月 
株式会社〇〇〇〇〇〇
事業内容：販売代理店事業・インサイドセールス事業 
	期間
	業務内容

	〇〇〇〇年〇月
〜
〇〇〇〇年〇月
	【配属先】
法人営業部へ配属
【営業スタイル】
新規〇〇％(電話・訪問営業)
既存〇〇％(アフターフォロー)
【担当地域】
全国
【取扱商材】
・新電力
・ネット回線
【業務内容】
・個人事業主に対する新電力の訪問販売
・電力削減商材の販売
・テレマーケティングによる新規顧客開拓
【実績】
年間契約件数：約〇〇〇件
年間予算達成率：〇〇〇％(営業メンバー〇〇名中〇位)


■自己 PR
　私は新規開拓の提案営業を〇年間ってきましたが、入社〇ヶ月で商材の知識や顧客の分析をして個人成績〇〇〇万円を達成することができました。その要因としては、訪問のための事前準備の徹底と顧客への細かなヒアリングに拘れた成果だと考えております。その後は、社内トップクラスの成約率を維持し、〇ヶ月連続で成約率〇位を達成することができました。これまでの新規顧客に対しての折衝経験と既存顧客へのこまめなフォローを活かして、貴社でも活躍をしてまいりたいと考えております。
