職 務 経 歴 書
氏名：〇〇 〇〇　
■職務要約
 〇〇〇〇短期大学〇〇〇〇学科を卒業後、〇年間給食委託会社にて栄養士業務を従事。、その後、エステティックサロンで新規のカウンセリングをメインとした接客業に従事。派遣社員として営業事務を経験したのち、現在の勤務先へ転職。web広告を主軸に、飛び込み営業を行い、新規獲得を行う。新規獲得を行いながら、顧客対応も行い継続的なサービス提供の提案も行う。また新人同行等も行い、教育も合わせて行っておりました。現在の経験を生かしながら、さらなるキャリアアップ出来る環境へ身を置きたいと考えております。

■職務経歴 
□〇〇〇〇株式会社〇〇事業部 〇〇〇〇年〇〇月〜〇〇〇〇年〇〇月
事業内容：給食委託会社・栄養士 
	期間
	業務内容

	〇〇〇〇年〇月
〜〇〇〇〇年〇月
	【職務】
・栄養士

【職務詳細】
・総合病院にて栄養士として調理盛り付け、現場の指示出しを行う。 〇 食あたり,〇〇〇~〇〇〇 食を朝昼晩で提供。〇年目より新人教育を 〇 名担当し ながら上記業務も従事



□株式会社〇〇〇〇 〇〇〇〇年〇〇月〜〇〇〇〇年〇〇月
事業内容：エステティックサロン
	期間
	業務内容

	〇〇〇〇月〇月
〜
〇〇〇〇年〇〇月
	【職務】
・新規のお客様のカンセリング、新規のお客様獲得
【職務詳細】
カウンセリングを行いながら、コースの提案を実施。 また紹介のみのサロンだった為、自身での新規獲得が必要だったため、職場付近を中心に声掛けを行い新規のお客様を獲得






□〇〇〇〇〇〇〇〇〇〇〇株式会社 〇〇〇〇年〇〇月〜〇〇〇〇年〇〇月
事業内容：派遣先にて営業事務
	期間
	業務内容

	〇〇〇〇年〇月
〜
〇〇〇〇年〇月
	【職務】 スポーツメーカーにて営業事務 

【職務詳細】 得意先様からの問い合わせ対応や、発注業務を行う



□株式会社 〇〇〇〇〇 〇〇〇〇年〇〇月〜〇〇〇〇年〇〇月
事業内容：広告代理店
	期間
	業務内容

	〇〇〇〇月〇月
〜
現在
	【職務】 新規営業 

【職務詳細】 主に美容室をメインに広告をもちいたソリューション営業に従 事しております。自信のマーケットを拡大していくための飛び 込みをメインに、お客様とのアポイントを獲得し契約締結まで を担当しております。 

【営業手法】 入社 〇 年目：新規開拓 〇〇〇％ 
現在：新規 〇 割／既存 〇 
【実績】 ・月間受注目標数：〇 件／金額：〇〇〇 万 
〇件獲得し受注金額 〇〇〇 万 
・継続率：自分のお客様から 〇〇％→達成 
社内 〇〇 名中 準 MVP〇 回獲得 
実績ランキング 〇〇 位以内を継続的に維持 

【ポイント】 顧客様と 〇〇~〇〇 件程担当し、毎月打合せを行い、継続的なサー ビス提供を行う為、提案やアップセル等を行っておりました。 その後提案を重ねながら、新規獲得なども担当しております。







■自己 PR
案件受注につなげる提案力 直近美容室を中心に広告を用いた集客拡大の為のソリューション営業に従事しておりました。業界知識やサービ スを理解し、マーケットやユーザーの分析を行い、目に映る課題点だけでなく、先を見据えた利益を提示し課題 解決を行っております。クライアントから信頼を得ることができ、案件の継続や新領域のプロモーションも担当 させていただくことにつながりました。
