職　務　経　歴　書
                                
                                      氏名　〇〇　〇〇

▼職務要約
〇〇〇〇の〇〇〇〇〇州立大学〇〇〇〇校〇〇〇〇〇〇〇〇〇〇学部を卒業後、飲料メーカーの〇〇〇〇〇〇〇〇株式会社に入社。
流通営業部として、コンビニやスーパーを中心に商品の導入から販売促進のご提案まで行いました。取引が減っていた取引先とも密に連携をとり、毎月〇〇社以上の取引先に新商品のご提案をしました。その結果、ある担当企業の年間売り上げの〇〇％を〇ヶ月で達成することができました。

▼職務経歴
〇〇〇〇 年〇〇 月～現在 （正社員） 
会社名： 〇〇〇〇〇〇〇〇株式会社 
事業内容： 清涼飲料等の販売 
設立：〇〇〇〇年 従業員数： 〇〇〇名 資本金： 〇億〇〇〇〇万円 売上高：〇〇〇,〇〇〇百万円（〇〇〇〇年度）
	期間
	業務内容

	〇〇〇〇年〇月
～
現在
	【所属部署】 
流通営業部 
職務内容 
〇〇〇〇 年〇〇 月～ 
現在 
【業務内容】 
・得意先と清涼飲料水（新商品、販売促進）等の提案営業 
得意先の課題をヒアリング、売り場や販促提案、納品までの進行管理など 
【営業スタイル】 
・既存顧客〇〇〇％ 
【担当エリア】 
・〇〇、〇〇、〇〇エリア 
【取引顧客】 
大手小売業界〇社（〇〇〇〇、〇〇〇〇〇〇〇、〇〇）を含めた〇〇社以上



▼自己ＰＲ
〇目標達成能力 
〇〇年間やり続けていたサッカーで鍛えた「諦めずに邁進する力」が自身の PR ポイントです。挫折した時もポジティブ思考や自己分析により〇段階のチーム編成のBチームまで復活できた経験は留学生活をやり抜く自信に繋がっています。留学中も高い成績を維持するという目標を定めて実行することや、自身の不得手を分析することで粘り強く結果にこだわっています。
 
〇課題解決型提案力 
〇〇社以上の企業を担当する中で、相手のニーズや課題をヒアリングして、常に「お客様の立場」を意識した課題解決型提案を心がけました。例えば、自社の商品のご提案のみならず、得意先の売り場全体を考えた提案することでセカンドオピニオンという立場で提案することができました。取引が減っていた得意先と関係を深め相手のニーズに合った提案を継続した結果、ある担当企業の年間売り上げの〇〇％を一ヶ月で達成することができました。
以上


 〇 / 〇

