職 務 経 歴 書
〇〇〇〇年〇月〇日現在
氏名　吉田 周平

■職務要約
〇〇〇〇大学卒業後、株式会社〇〇〇〇〇〇〇〇〇〇〇〇〇〇〇〇へ入社。福祉用具の販売やレンタルの営業に従事。その後は、ETCカードの法人営業として、株式会社〇〇〇〇〇〇〇〇へ転職。新規の飛び込み営業を中心に行い、経験を積んだ後、段ボール製造メーカーである株式会社〇〇〇〇にて既存の法人営業を経験。現在は、福祉施設を運営している株式会社〇〇〇〇〇〇〇〇〇にてケアマネから利用者様をご紹介頂く営業活動を中心に行っている。

■職務経歴
	[bookmark: _Hlk10802930]〇〇〇〇年〇月～〇〇〇〇年〇月　　株式会社〇〇〇〇〇〇〇〇〇〇〇〇〇〇〇〇

	事業内容：
医薬品卸売一般販売業、薬局の経営、治験支援事業 (SMO)、
住宅改修事業、医療用具販売及び賃貸業、医療ガス販売業、
一般事務備品販売及び賃貸業、日用雑貨販売業、
病院・医院の経営コンサルティング業務、医療事務および経理の受託業務、
指定訪問介護事業、指定福祉用具貸与事業、
医療機関向けコンピュータシステムの開発・構築・運用管理・導入支援
資本金：〇千万円 
従業員数：〇〇〇人　
	正社員
として勤務

	〇〇〇〇年〇月
～
〇〇〇〇年〇月
	【業務内容】
・福祉用具のレンタル、販売
・住宅改修

【取扱製品】
車椅子、介護用ベッド、手すり、杖、住宅用スロープなどの福祉用具

【担当エリア】
〇〇県〇〇〇市全域

【担当】
〇〇〇市内にある介護施設施設

【活動スタイル】
新規（〇〇％）：ケアマネからの紹介 
既存（〇〇％）：定期訪問をし、お困りごとの確認 

	〇〇〇〇年〇月～〇〇〇〇年〇〇月　　株式会社〇〇〇〇〇〇〇〇

	事業内容：RTC法人カード事業
資本金：〇千万円（〇〇〇〇年度）
従業員数：〇〇〇人　
	正社員
として勤務

	〇〇〇〇年〇月
～
〇〇〇〇年〇〇月
	【業務内容】
・法人向けのETCカードやガソリン給油カード等の営業

【取扱製品】
法人向けETCカード、ガソリンカード

【担当エリア】
〇〇県全域

【活動スタイル】
新規（〇〇％）：飛び込み 
既存（〇〇％）：既存顧客が社用車購入時にETCカードの新規提案 

【主な実績】
月平均〇社の受注

	〇〇〇〇年〇〇月～〇〇〇〇年〇〇月　　株式会社〇〇〇〇

	事業内容：
段ボール、紙器事業
住宅事業
運輸、倉庫事業
商事事業
資本金：〇〇〇億〇,〇〇〇万円 
従業員数：〇,〇〇〇人　
	正社員
として勤務

	〇〇〇〇年〇〇月
～
〇〇〇〇年〇〇月
	【業務内容】
・既存顧客に対する段ボール製造予定の確認
・他社商品の材質確認

【取扱製品】
段ボール

【担当エリア】
〇〇県東部

【担当企業数】
〇〇社

【活動スタイル】
既存（〇〇〇％）：定期訪問をし、ニーズの引き出し 

	〇〇〇〇年〇月～現在　　株式会社〇〇〇〇〇〇〇〇〇

	事業内容：介護保険関連事業、介護保険関連外事業
資本金：〇千万円 
従業員数：〇〇〇人　
	正社員
として勤務

	〇〇〇〇年〇月
～
現在
	【業務内容】
・福祉用具のレンタル、販売
・住宅改修

【取扱製品】
車椅子、介護用ベッド、手すり、杖、住宅用スロープなどの福祉用具

【担当エリア】
〇〇県〇〇市全域

【担当】
〇〇市内にある介護施設施設

【活動スタイル】
新規（〇〇％）：ケアマネからの紹介 
既存（〇〇％）：定期訪問をし、お困りごとの確認

【主な実績】
月平均〇件の受注（月平均目標は〇件）



■PCスキル
	Word
	報告書、見積書、礼状などの社内外文書が作成できるレベル

	Excel
	基礎的なデータ入力等ができるレベル

	PowerPoint
	会議資料の作成が作成できるレベル



■資格
	普通自動車第一種運転免許
	〇〇〇〇年〇月取得



■自己PR
【課題を理解した上で提案する力】
お客様が何に本当に困っていらっしゃるのか、お客様ご自身が分かっていない、もしくは気付いていないことが多々ある中で、仮説を立てながら、お客様のお話しをお聞きすることで、本当の課題解決方法を見つけ出し、ご提案をすることを徹底して参りました。
例えば、福祉用具の営業において、夜中にお手洗いに行きたいというお客様のご要望をお聞きした際、
通常ならば夜中の転倒防止の為に廊下に手すりをつけるなどのご提案となるのですが、そもそも夜中に転倒のリスクを負った上でトイレに行くことが良いのか、というところまで考え、その結果手すりのご提案ではなく、寝室にポータブルトイレ設置のご提案をし、その結果、お客様に「考えてなかった提案をしてもらえて嬉しかった」というお声を頂くこともできました。
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