職　務　経　歴　書
○○○○年○月○○日現在
氏名：○○　○○
■職務要約
　大学○年次より、コミュ二ケーション力を高めるために外資系ベンチャー企業で無形商材の飛び込み営業を○年間継続してきました。この飛び込み営業経験で培った【目標達成力】【忍耐力】【コミュニケーション力】を活かして、半年間社内○○名中営業成績○位を獲得。この成果が認められ、新規商材立ち上げのプロジェクトリーダーを任され、営業だけでなく、マーケティング手法の提案、改善、数値管理、メンバーのマネジメントにも挑戦させて頂きました。立ち上げ当初○○○万円から○ヶ月で○○○○万円の資金調達に成功し事業のスケールアップに貢献致しました。現在は飛び込み営業を継続しながら、チームリーダーとしてメンバー○名のマネジメントを行い、月約○○○万円の資金調達を実現できています。

■職務経歴詳細
　□現在の勤務先
○○○○年○○月～在籍中　○○○○○○○○○○○株式会社
・事業内容：代理店営業　従業員数：約○○○○名　雇用形態：学生時代：インターン生　卒業後：個人事業主
	期間
	主な職務内容

	○○○○年○○月～
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○○○○年度
	【担当業務】
個人向け営業、資金調達

【担当商材】
チャリティー関連クライアント○社

【営業手法】
一般家庭への飛び込み営業（○日○○○件必須）
駅での一般の方への広報、周知活動

【担当エリア】
○○区、○○区、○○市の一般家庭
○○○、○○、○○、○○○の駅

【実績】
○○○○年度○月（個人）目標資金調達額○○○万円→○○○万円達成　目標達成率○○○％　
全国営業成績○位

【ポイント】
毎回の目標設定、社内営業成績上位の方からのフィードバック、ロールプレイングを欠かさず行った結果、個人で入社当月○○○万円から○倍の○○○万円の資金調達に成功しました。成果の再現性を高めるためにマニュアル化したことで○名全体の生産性が高まり○○○万の資金調達を毎月達成することができました。


【担当業務】
新規商材立ち上げ、資金調達

【役割/役職】
プロジェクトリーダー（約○○名）

【担当商材】
チャリティー関連クライアント○社

【営業手法】
一般家庭への飛び込み営業（○日○○○件必須）
駅での一般の方への広報、周知活動

【担当エリア】
○○○、○○、○○、○○○の駅、○○○○での活動

【実績】
立ち上げ当初○○○万円から○ヶ月で○○○○万円の資金調達に成功

【ポイント】
プロジェクトリーダーとして、新規商材立ち上げチームの中で営業成績○位を取り、常に売り上げ記録を更新。自分の営業活動だけでなく、メンバーの営業サポート、数値管理、モチベーション管理を行い、○ヶ月で○倍の資金調達に成功致しました。

【現在の実績】
○○○○年度（チーム○名）目標資金調達額○○○万円→○○○万円達成　目標達成率○○○％




■保有資格
第一種普通自動車運転免許
実用英語技能検定準○級（高校在籍時に取得）

■自己PR

【目標達成力】
[bookmark: _Hlk111206584]常に売上の最高記録を狙って行動していました。毎日目標設定をし、顧客訪問数、対面数、獲得件数をKPIを用いて、毎回必ず営業成績上位の人にフィードバックをして頂き、日々高い成果を出すために行動しました。その結果、社内○○名中半年間営業成績○位を取り続け、目標達成する習慣を身に付けました。

【コミュニケーション能力】
現職で担当するお客様は○○○％新規顧客であり、無形商材の飛び込み営業であるため、相手の警戒心を解くことから始めました。数十分の会話の中で信頼関係を構築し、私自身の人柄で契約をいただく必要があったため、相手のニーズを汲み取る傾聴力、共感力を活かしながら、高いコミュニケーション能力を発揮することができました。

【素直さ】
結果を出している方に年下であれ、入社が自分より遅い方でも、積極的に学びに行き、考え方、やり方を徹底的に真似していました。自分が失敗したことを素直に認め、次どう行動するべきか考えてマネージャーに相談し助言を参考にし、自己成長できるように取り組んできました。

是非、面接の機会をいただければと思います。何卒よろしくお願い申し上げます。

以上

○/○
