職 務 経 歴 書
[bookmark: _Hlk45727244]〇〇〇〇年〇〇月〇〇日現在
氏名　〇〇　〇〇

■職務要約

〇〇〇〇株式会社に入社後、〇年間、中食･量販店向けに業務用水産品の営業担当として〇〇から〇〇地方エリアを対象に、仕入れから販売まで一括して顧客対応を行ってきました。現在は主に販売を担当するチームをまとめており、既存の商売スタイルと併せて様々な角度からの商品提案を､チーム一丸となって行っております。結果として、昨対よりアイテム数の増加や､利益率の向上に貢献し、収支一杯だった利益が黒字で安定しております｡

■職務経歴
	[bookmark: _Hlk10802930]〇〇〇〇 年 〇月～現在　　〇〇〇〇株式会社

	事業内容：冷蔵倉庫業､水産品･畜産品･農産品の輸出入､通関業
資本金：〇〇〇億〇〇〇万円       売上高：〇,〇〇〇億〇〇百万円
従業員数：〇,〇〇〇名　　上場：プライム上場
	正社員として
勤務

	〇〇〇〇 年 〇月
～
現在
	食品販売部門(水産) / 〇〇営業所

	
	
【業務内容】
中食･量販店業態に対するご提案
仕入、商品提案､販売､提案資料作成、プレゼンテーション


【取扱商材】
業務用の冷凍水産品､加工品


【担当エリア】
〇〇､〇〇､〇〇地方


【取引顧客】
従業員数：〇〇人～〇〇〇〇人以下の中小企業から大企業まで約〇〇社
主な商談相手：バイヤー､仕入れ担当者､惣菜開発者


【営業スタイル】
新規（〇〇％）：取引先様からのご紹介
既存（〇〇％）：定期的な商談、ご提案、仕入れ業務､納品


【実績】
〇〇〇〇年度　　　　　 売上〇億〇,〇〇〇万円、粗利〇,〇〇〇万円
〇〇〇〇年度　　　　　 売上〇億〇,〇〇〇万円、粗利〇,〇〇〇万円
〇〇〇〇年度（〇～〇月） 売上〇億〇,〇〇〇万円、粗利〇,〇〇〇万円

担当商材において大きな販路が決まり､取扱数量昨対〇倍に増加｡売上金額に貢献した｡









■経験/スキル
	PCスキル（Excel）
	初級（足し算・引き算・簡易グラフ作成） 〇年以上

	PCスキル（Word）
	社内資料作成 〇年以上
社外プレゼン資料作成 〇年以上

	PCスキル（PowerPoint）
	社内資料作成 〇年以上
社外プレゼン資料作成 〇年以上

	有形・無形商材
	有形商材 〇年以上

	自社・他社商材
	自社商材 〇年以上
他社商材 〇年以上

	ポジション
	リーダー 〇年未満



■資格
	普通自動車運転免許（第一種） 
	



■自己PR

〈顧客に合わせた提案と仕入れの均衡力〉
商品仕入から提案・販売までを担当しているため、川上から川下まで幅広い取引先との均衡調整を得意としております。
現在担当しているのが食品関係の為、限られた資源の中から商品を提案することも必要となりますが、顧客ごとの傾向や使用数量を適切に把握し、商売することを心掛けていました。
その結果、仕入れの効率UP、在庫の回転率が上がり適正在庫を維持したまま売上を伸ばすことができました｡
また、数量を把握していることで食品ロスの軽減にも繋がり、お客様からも喜んでいただけました。


以上
〇

 〇 / 〇

