職務経歴書
〇〇〇〇年〇〇月〇〇 現在
氏名　〇〇　〇〇

［職務概要］
〇〇〇〇〇〇大学卒業後、〇〇〇〇〇〇株式会社に入社し、海外統括部 〇〇〇国際輸送課に配属、NVOCC業務・貿易事務・営業アシスタント業務に従事。船社との交渉による海上輸送スペース仕入～物流費見積もり作成～顧客への販売～船荷証券作成まで、海上輸送物流一連の流れを経験しております。その後〇〇〇〇〇〇〇株式会社に転職。法人を相手に営業を行い民間・官公庁問わず様々な業種を相手に環境改善を提案する営業を行っています。

［職務経歴］
   〇〇〇〇〇〇株式会社
■〇〇〇〇年〇月～〇〇〇〇年〇月　〇〇〇〇〇〇株式会社（正社員）※在籍期間：〇年
◇事業内容：陸上、海上、航空、鉄道、倉庫を用いた複合一貫輸送
◇資本金：〇億〇〇〇〇万円　売上高：〇〇〇億円　従業員数：〇〇〇〇名　設立：〇〇〇〇年　株式公開：非上場

  〇〇〇〇〇〇〇株式会社
■〇〇〇〇年〇月～〇〇〇〇年〇〇月　〇〇〇〇〇〇〇株式会社（正社員）※在籍期間：〇年〇〇ヶ月　継続中
◇事業内容：衛生商品のレンタル提案、改修工事等提案
◇資本金：〇〇〇〇万円　売上高：〇〇〇億円　従業員数：〇〇〇名　設立：〇〇〇〇年　株式公開：非上場

	期間
	職務内容

	〇〇〇〇年〇月
　　～
〇〇〇〇年〇月
	〇〇〇〇〇〇株式会社 
業種：総合物流
(倉庫業　貨物自動車運送事業 貨物利用運送事業　港湾運送事業 通関業　自動車整備事業　梱包荷造業)
国内主要事業所 〇〇、〇〇〇、〇〇、〇〇、〇〇 ほか〇〇拠点
海外拠点　上海、香港、青島、ホーチミン、北京、インドネシア他

○担当職務
＜〇〇〇〇年〇月入社～〇〇〇〇年〇月＞
■衣料品を中心とした貨物の輸入統括業務　香港・青島・〇〇・台湾・ベトナム
・輸入貿易事務書類(ARRIVAL NOTICE)の作成・取扱業務
・自社現場部門、協力会社に対しドレー作業、デバンニング作業の手配・調整・指示・統括業務
上記業務を通じて輸入国側でのモノの流れ、情報の流れ、関係者の役割を理解しており、実務的な知識・経験を有しております。また現場作業の手配・調整業務等を通じ、社内・協力会社との折衝を経験しております。

＜〇〇〇〇年〇月～〇〇〇〇年〇月＞
■〇〇〇〇〇〇〇〇〇〇〇〇 の日本総代理店業務
・海上輸送スペース仕入に伴う船社との運賃・条件交渉
・物流費見積作成
・輸出書類作成・取扱業務
■電気/電子部品・自動車部品を中心とした輸出統括業務
・輸出貿易事務書類(船荷証券)の作成・取扱業務
・自社現場部門、協力会社に対しドレー作業、デバンニング作業の手配・調整・指示・統括業務
・海上運賃の受領管理業務
CTNと呼ばれるグローバル輸送ネットワークに加盟している〇〇〇〇〇〇〇〇〇〇の日本代理店として世界中からの輸出入案件に関して対応してきました。船社からの海上輸送スペース仕入に伴う運賃交渉、顧客への物流費見積作成、最適輸送ルート提案など貿易事務書類作成などを通じ、物流サービスの購入側/構築・販売側双方の流れを経験しております。

	〇〇〇〇年〇月
　　～
現在
	〇〇〇〇〇〇〇株式会社
〇〇〇〇年〇月～〇〇〇〇年〇月　営業部〇〇オフィス配属
【営業スタイル】新規営業〇〇％　既存営業〇〇％
【担当地域】主に〇〇市、〇〇市、〇〇市エリアを担当
【取引相手】エリアの客先
【売上実績】
・〇〇〇〇年度：レンタル年間総売上　〇〇〇万円、工事売上〇〇〇万円（予算達成率〇〇％)
・〇〇〇〇年度：レンタル年間総売上　〇〇〇万円、工事売上〇〇〇万円（予算達成率〇〇％）
・〇〇〇〇年度：レンタル年間総売上　〇〇〇万円、工事売上〇〇〇万円（予算達成率〇〇％）
〇〇〇〇年〇月～〇〇〇〇年〇月　営業部〇〇オフィス配属
【営業スタイル】新規営業〇〇％　既存営業〇〇％
【担当地域】主に〇〇市、〇〇〇市、〇〇市エリアを担当
【取引相手】〇〇〇〇支社、〇〇〇〇支社、〇〇〇〇〇、〇〇ペリエ
【売上実績】
・〇〇〇〇年度：レンタル年間総売上　〇〇〇万円、工事売上〇〇〇万円、（予算達成率〇〇％）
・〇〇〇〇年度：レンタル年間総売上　〇〇〇〇万円、工事売上〇〇〇〇万円　（予算達成率〇〇〇％）
→〇〇〇〇年〇月工事売上全国NO〇
〇〇〇〇年〇〇月～現在　営業部〇〇オフィスマネージャーとして配属
【営業スタイル】新規営業〇〇％　既存営業〇〇％
【担当地域】主に〇〇市、〇〇市を担当
【取引相手】〇〇〇〇電鉄、〇〇〇〇支社、〇〇〇〇〇、〇〇〇〇
【売上実績】
・〇〇〇〇年度：年間総売上　〇〇〇〇万円、工事売上〇〇〇〇万円（予算達成率〇〇〇％）
→〇〇〇〇年〇月レンタル売上全国NO.〇発表　全国NO.〇チーム賞受賞
・〇〇〇〇年度：年間総売上　〇〇〇〇万円、工事売上〇〇〇〇万円（予算達成率〇〇〇％）
→〇〇〇〇年〇月工事売上全国NO.〇発表
・〇〇〇〇年度：年間総売上　〇〇〇〇万円、工事売上〇〇〇〇万円（予算達成率〇〇％）
→〇〇〇〇年〇月女性用商材売上全国NO.〇発表
・〇〇〇〇年度：年間総売上　〇〇〇〇万円、工事売上〇〇〇〇万円（予算達成率〇〇％）
→〇〇〇〇年〇月女性用商材売上全国NO.〇発表　〇〇〇〇年〇月度工事売上全国NO.〇発表　

〇〇〇〇年工事売上過去最高更新中　（予算達成率〇〇〇％超）

◆営業実績
・〇〇〇〇年度：全国チーム賞受賞
◆工夫した点
メンバーに対する進捗管理およびフォローのため、日々の業務報告を実施。
部署内の円滑な業務遂行に対する障壁の早期発見、課題解決を推進しました。


［資格］
・普通自動車第〇種免許（〇〇〇〇年〇月取得）
・ダイビング　ダイブマスター（〇〇〇〇年取得）

 [自己ＰＲ]
【１】信頼関係を軸にした問題解決型の提案営業スタイル
これまで営業として、メーカー、IT、医療、流通、官公庁と多岐にわたる業界の顧客を担当していく中で、まずは顧客との信頼関係をしっかりと構築していく経験をしています。その上で顧客が問題としている課題に対して柔軟な提案を継続しています。顧客の話を傾聴し必要なモノを必要な分だけ提案する営業スタイルを習得しています。

【２】マネジメント業務
チームの達成を目指し、同行、スケジュール管理をし、より細かな進捗管理・フォローを行うことで、部下の抱える問題を早期に発見することができます。個人でも結果を出し、メンバーにも結果を出してもらう経験をしています。

今まで幅広い業界を担当し、成果を残すよう努力してまいりました。これまでの経験を活かし、貴社においても即戦力として貢献したいと考えております。よろしくお願い申し上げます。
以上　
