職　務　経　歴　書
〇〇〇〇年〇月〇〇日現在
氏名：〇〇　〇〇
■職務要約
〇〇〇〇〇〇〇株式会社
消火器や自社製スプリンクラーの営業と施工管理職を兼務し新卒ながら営業所トップの売上を出すことができました。

〇〇〇〇〇〇株式会社
空気清浄機の営業で通期予算を〇〇〇％達成してきました。

株式会社〇〇〇〇〇
ミシュラン登録店や高級店に自社独自のお皿やグラス、備品を営業し通期予算を大きく上回る〇〇〇％達成をしてきました。

〇〇〇〇〇〇株式会社
月に〇〇契約を上げ、〇〇〇営業部内で〇位の実績を上げてきました。この実績が認められ、５G導入に当たっての指揮統括を行う工事会社リーダーに任命され５Gの営業数字や工事会社折衝を行い基地局設置・OnAir数や工事会社実働班管理、また営業メンバーへの契約促進を行っております。

■活かせる経験・知識・技術
多岐に渡る営業経験を活かし法人のお客様へ提案営業や痒い所に手が届くよう、ヒアリングから本来の欲しいものを導き出す力があると自負しております。また、それまでの準備や下調べといったプロセスを怠ることなく万全の状態で営業に出向く様心掛けております。

■職務経歴詳細　
　〇〇〇〇〇〇株式会社
・事業内容：電気通信事業法に基づく電気通信事業その他通信に関する事業　従業員数：約〇〇〇〇名
	期間
	主な職務内容

	〇〇〇〇年〇月～
	業種：営業、工程管理、チームマネージメント　　雇用形態：契約社員 

【業務内容】
各種携帯会社に追いつくよう〇〇〇〇〇〇の基地局設置営業を行い、〇〇県や〇〇県、〇〇県等営業活動を行い土地所有者やビルのオーナーの方と基地局設置いただけないか営業活動を行ってきました。
〇〇〇〇／〇〇では月に〇〇契約を上げ、〇〇〇営業部内で〇位の実績を上げました。
その働きが認められ、５G導入に当たっての指揮統括を行う工事会社リーダーに任命され５Gの営業数字や工事会社折衝を行い基地局設置・OnAir数や工事会社実働班管理、また営業メンバーへの契約促進を行っております。

現在では〇〇県と〇〇区の５Gを統括し各工事会社へ促進や工程管理の確認。
着工時期短縮し早期OnAirに向けての社内、社外調整を行っております。

社内折衝能力を認められ法人営業を行う部署と所属している部署を結ぶ架け橋となり、様々なプロジェクトやアフター管理、早期OnAirに向けたアクションの調整の陣頭となって動いております。

【携わっているプロジェクト】
・〇〇〇事業室　５G onAirプロジェクト　〇〇県,〇〇区管轄
・アライアンス部×〇〇〇事業室　社内連携PIC
・高層階設置緊急災害用アンテナPJT　





株式会社〇〇〇〇〇
・事業内容：食器販売・提案・制作　　従業員数：約〇〇名
	期間
	主な職務内容

	〇〇〇〇年〇月～
〇〇〇〇年〇〇月
	業種：営業　　　雇用形態：正社員

【業務内容】
ミシュラン登録店などのフレンチレストランやラグジュアリーホテルのラウンジや飲食店に対して自社独自のお皿やグラス、備品を扱い販売しております。
弊社のショールームに料理長などを招待し、数多くあるお皿をプレゼンテーションしご購入頂く様、提案営業をしてきました。
実際に導入実績は数多くあり、料理専門誌など登場するシェフの多くは弊社のお皿をご使用いただいております。
他社製の皿を研究し弊社との優劣をつけしっかりと伝えることで、信頼を得ており
実際にリピート発注やご希望のお皿を探してほしいなどの問い合わせを多く受けてきました。

ホテルではオールデイダイニングのお皿やカトラリーを納めるのは勿論のこと
ラグジュアリーホテルにおけるミニバーエリアにあるインナーを弊社と打ち合わせをし
寸法通り又使いやすいよう工夫を凝らした商品の提案を行い、実際に多数のホテル様に納品させていただきました。

【実績】
通期予算〇〇〇〇万目標
⇒直近で〇〇の新規開業するラグジュアリーホテルにて〇〇〇〇万以上の売上げを達成
コンサルティング会社を介してホテル側との打ち合わせを密にし、商品発注先のリミットを確認しながら長期間に渡り打ち合わせを行いました。

【導入実績】
〇〇〇〇〇、〇〇〇〇、〇〇〇〇〇〇、〇〇〇〇〇、〇〇〇〇〇〇〇〇〇〇、〇〇〇〇〇etc





〇〇〇〇〇〇株式会社
・事業内容：半導体・電子・電気部品(商社)　　従業員数：約〇〇〇名
	期間
	主な職務内容

	〇〇〇〇年〇〇月～
〇〇〇〇年〇月
	業種：営業　　　雇用形態：正社員
〇〇営業部 

【業務内容】
電材商社としてエリアにある電機工事業者へのルート営業

【実績】
通期ノルマを〇〇〇％達成
セール品（空気清浄機〇台（ノルマ〇台））売り上げ、売上上位〇〇名（営業部約〇〇〇人中）に選ばれました。




　
〇〇〇〇〇〇〇株式会社
・事業内容：メーカー　　従業員数：約〇〇〇名
	期間
	主な職務内容

	〇〇〇〇年〇月～
〇〇〇〇年〇月
	業種：営業・施工管理　雇用形態：正社員

【業務内容】
〇〇、〇〇〇の営業所でエリア担当をし、消火器や自社製スプリンクラー等の営業又は施工管理を実施。

【実績】
〇〇営業所では新卒ながら営業所トップの売上を上げる事が出来ました。
また、〇〇〇営業所では施工管理部としてオートCADでの配管図面作成や職人の手配、工程表や打ち合わせ等現場の長として勤めてきました。




■保有資格
普通自動車免許(第一種)

■自己PR
大学卒業後、正社員として法人営業職、個人営業職を経験してきました。
人と接することが大好きで常に人と関わる業務に携わってきました。それぞれの企業において独自の営業手法、顧客層を経験したことは、私にとって大変貴重な経験であり、私の大きな強みとなっています。

【営業職としての強み】
法人営業、個人営業と双方の営業を経験してきています。
法人営業に関して、〇社目で〇〇営業所への配属となり、消火器等扱う営業をしておりました。通常であれば防災設備業者へアプローチをかけるのですが、〇〇最大手商社へアプローチをかけ、その甲斐があり配属後すぐに結果を出すことができました。〇回の受注で消火器〇〇〇本売上げれば大口案件のところ、商社様のキャンペーンの力と当時まだ〇〇大震災の防災意識の高さにより〇〇〇〇本の注文を獲得し、営業所トップの売り上げを上げる事ができました。

〇〇〇〇〇では一度の発注で〇〇〇〇万以上の売上を出し当時の年度〇〇〇〇万売り上げ目標に対して約〇億〇〇〇〇万の実績を出すことができました。およそ〇〇〇％の売り上げを達成しました。〇〇〇〇〇〇〇や〇〇〇〇〇〇〇〇系列等外資ラグジュアリーホテルに売り込みを行い、個人経営の会社としては異例の食器等導入を達成いたしました。
上長の助言ややり方を参考に違う切り口からのアプローチを考えPDCAを回し、どうすれば売上を上げる事が出来るかを常に考えております。また、どの業態においても私自身を信頼していただかなければ商談は成立しません。お客様のニーズを速やかに把握し、満足していただける商品をご紹介し適確な商品説明、納期厳守を徹底してまいりました。

現職では各種携帯会社に追いつくよう〇〇〇〇〇〇の基地局設置営業を行い、〇〇県や〇〇県、〇〇県等営業活動を行い土地所有者やビルのオーナーの方と基地局設置いただけないか営業活動を行っておりました。〇〇〇〇／〇〇では月に〇〇契約を上げ、〇〇〇営業部内で〇位の実績を上げました。その働きが認められ、５G導入に当たっての指揮統括を行う工事会社リーダーに任命され今なお５Gの営業数字や工事会社折衝を行い基地局設置・OnAir数や工事会社実働班管理、また営業メンバーへの契約促進を行い数字管理をし、TGTに対して如何にコミットするかを日々考えております。

以上
〇/〇
