職務経歴書
〇〇〇〇年〇月〇〇日 現在　
氏名　〇〇　〇〇　　
■職務概要
医薬品販売の営業職として開業医や薬局を拠点とした営業活動に従事してきました。ルート営業がメインでしたが、新規取引依頼で飛込み営業についても豊富な経験を有しております。また多職種連携開催にあたり、医療従事者の集客や、医薬品メーカーのプロモーション活動等の経験もございます。

■職務経歴
□〇〇〇〇年〇月～〇〇〇〇年〇〇月 〇〇〇〇株式会社 
◆事業内容：カラオケ機器DAMのリース契約及び販売、健康機器のリース契約、健康サポート運動 

□〇〇〇〇年〇月～現在 株式会社〇〇〇〇〇〇 
◆事業内容：医薬品卸売販売業、医療用機器販売、福祉用具レンタル等、

	期間
	職務内容

	〇〇〇〇年〇月
から 
〇〇〇〇年〇〇 月
	〇〇〇〇株式会社 〇〇支店勤務

	
	【担当業務】 
市役所からその地域の福祉施設一覧の資料を貰い、電話で施設とアポイント取得 
施設のホームページ等を確認し、カラオケ機器導入の確認し飛込み営業 
カラオケ機器を使用し身体の体操（歌のお兄さんの様な立ち位置） 
カラオケ機のリース契約先の保守点検 
【営業スタイル】 
飛込み営業〇〇％ 
アポイント営業〇〇％ 
ルート営業〇〇％ 
【担当エリア】 
〇〇全域 
【実績】 
カラオケ機器〇台リース契約 
【ポイント】 
飛込み営業で培われた、忍耐力とレスポンスの速さには自信があります。

	〇〇〇〇年〇月 
から 
〇〇〇〇 年 〇 月
（現在）
	株式会社〇〇〇〇〇〇 〇支店勤務 

	
	【担当業務】 
ルート営業先の定期訪問 
担当先のDrや薬剤師に医薬品の案内及び販売。 
医療機器の提案及び販売。 
福祉用具レンタル 
【営業スタイル】 
既存先のルート営業〇〇％ 
飛込み及び、アポ取り営業〇〇％ 
【担当エリア】 
〇市〇区、〇区、〇区 
【実績】 
〇〇〇〇年〇月から〇〇〇〇年現在まで売上達成率〇〇〇％ 
担当エリア三か所で月売上〇〇倍達成（〇〇万→〇〇〇万超）
【ポイント】 
ルート営業は、どれだけ顔を覚えて頂くかがカギになってくるので、根気強く訪問し、情報提供及び関係構築に取り組みました。医薬品卸業界は〇大卸がメインとなり、価格もほぼ変動がないので差別化が難しいですが自分の色をだす営業をし結果に結びつきました。



■活かせる経験・知識・技術  
提案営業 
顧客に対しヒアリングした内容をもとに仮説を立て、それをもとにして提案していくことで、顧客に新たな発見を与えることができると自負しております。 

信頼構築力 
顧客と率直な意見交換を行うことで誠意をアピールしました。顧客に頻繁訪問し、ニーズに迅速に対応することで顧客の信頼を獲得しました。

■資格
・普通自動車免許（〇〇〇〇年〇月）

■自己ＰＲ 
営業職を〇年経験し感じ大切なのはコミュニケーション能力やレスポンスの速さ、相手の内なる要求をくみ取る能力だと思います。特に先に挙げた能力に敏感なのは、医療従事者ですので現在勤務している会社では、その能力はついたと自負しています。 
メーカーを数社窓口担当として任せられるので、新製品発売の際は、支店内の営業マンにプロモーションをし支店内で売上をあげる経験もあり企画力もあります。 
現職は主にルート営業での勤務体系となっており前任担当者の売上を引き継ぎますが、売上極小先等もあり、その先に対しどのようにして売上や利益をとるか自ら考え行動しなくてはいけません。 
ですので、問題解決能力や目的達成努力、顧客管理能力が身に付き、担当から〇年後、その施設では年売上〇〇〇％成長させました。根気力やコミュニケーション能力は人より高いと自負しています。
以上　
