職務経歴書
〇〇〇〇年〇月〇〇日 現在　
氏名　〇〇　〇〇　　
・職務要約
〇年間、〇〇事務所販売課にて、〇〇〇県産農産物を市場へ販売と消費者へPR活動(販促）に携わりました。 
その後、〇〇〇に帰任し、経済事業推進室に配属になり、肥料農薬を〇〇さんへ推進する業務に携わっています。

・活かせる経験・知識・技術
　　・PCスキル（Word,Excel,PowerPoint） 
・接客の会話の中から上手くニーズを引き出していく力(情報収集能力）

・職務経歴
・現在(直前)の勤務先 
〇〇〇県農業協同組合連合会
	期間
	職務内容

	〇〇〇〇年〇〇月～〇〇〇〇年〇〇月
	生活資材部食糧課に配属 
・米の集荷、販売 
・果樹製品（ジュースなど）の販売を担当

	〇〇〇〇年〇〇月～〇〇〇〇年〇〇月
	〇〇事務所販売課へ配属 
・〇〇、〇〇、〇〇、〇〇地区へ〇〇〇県産農産物の販売調整 
・食育活動 
・量販店へ販売促進企画の提案 
・顧客からのクレーム、問い合わせ対応 
・販売実績の管理

	〇〇〇〇年〇〇月～
	経済事業推進室へ配属 
・〇〇へ肥料農薬の推進業務 
・農家さんへ肥料農薬の知識に関する講習会の実施



・保有資格 
普通自動車免許第一種
日商簿記検定〇級 
毒物劇物取扱責任者

・自己ＰＲ 
私は結果を出すために地道な努力を継続する力があります。〇〇での〇年間は青果販売に携わっており、日々変わりゆく情報を常に最新のものを取得することを心掛け、それを元に市場担当者と価格交渉を行っていました。十分な知識なしに仕事をすることは相手に対して理解して頂くことも難しいことを〇年目で経験を積んだからこそ、今その失敗を活かし相手に納得してもらえる為に何が必要かを常に考え行動に移しています。情報の収集の仕方としてはプライベートで多くのスーパーに足を運んで学んだり、ネットで情報を仕入れ、詳しい方にその情報が正しいか聞きに行ったりと短期間で知識で得ることに取り組んでいました。そうした努力が実りすぐに対等に話すことができるようになり、価格交渉を有利にすることや実績を挙げることができました。〇〇での〇年間は日々勉強することの大切さを学び、勉強して得られた知識を元に会社へ貢献できているという充実感を味わうことができました。
以上　
