職務経歴書
〇〇〇〇年〇月〇〇日 現在　
氏名　〇〇 〇〇　
［職務概要］
大学卒業後、株式会社〇〇〇〇〇〇に入社をし、〇〇〇〇〇〇〇〇店に配属をされ、ご来店を頂いたお客様へ新車、中古車の提案営業に従事。新卒の成績優良者となり、新店舗のオープニングスタッフに選んで頂き、〇〇〇〇 〇〇〇〇〇店に配属。同様の業務を行っている。

［職務経歴］
■〇〇〇〇年〇月～現在　株式会社〇〇〇〇〇〇（正社員）
◇事業内容：中古車販売、自動車買取、整備・鈑金、保険代理店及びレンタカー
◇資本金：〇〇,〇〇〇 万円　従業員数：〇〇〇名　設立：〇〇〇〇年〇月　
	期間
	職務内容

	〇〇〇〇年〇月
～
〇〇〇〇年〇月
	〇〇〇〇〇〇〇〇店 配属
ご来店を頂いたお客様へ新車、中古車の提案営業を担当。

【営業スタイル】新規営業　〇〇〇％　※新規開拓手法：反響営業、休眠顧客への架電、書類送付
【担当地域】〇〇店エリア
【取引顧客】個人顧客
【取引商品】新車、中古車、コーティング、ドライブレコーダー、保証等

◆営業実績
・〇〇〇〇年〇月度：〇台
・〇〇〇〇年〇月度：〇台
・〇〇〇〇年〇月度：〇台
・〇〇〇〇年〇月度：〇台
※新人予算は〇台のため、全て目標達成。
・新人成績優良者

	〇〇〇〇年〇月
～
現在
	〇〇〇〇 〇〇〇〇〇店 配属
前店舗にて新人成績優良者となり、オープニングスタッフとして選定頂き、ご来店を頂いたお客様へ新車、中古車の提案営業を担当。
【営業スタイル】新規営業　〇〇〇％　※新規開拓手法：反響営業
【担当地域】〇〇店エリア
【取引顧客】個人顧客
【取引商品】新車、中古車、コーティング、ドライブレコーダー、保証等

◆営業実績
・〇〇〇〇年〇月度：〇台
・〇〇〇〇年〇〇月度：〇台
・〇〇〇〇年〇〇月度：〇台
・〇〇〇〇年〇〇月度：〇台
・〇〇〇〇年〇月度：〇台
・自動車任意保険付保率：〇〇％　※会社平均〇〇％




［資格］
・普通自動車第〇種免許
・損害保険募集人一般試験基礎単位
・損害保険募集人一般試験自動車保険単位
・中学校教諭免許
・高等学校教諭免許

［PCスキル］
・ワード、エクセル、パワーポイント　

 [自己ＰＲ]
新人成績優良者として新店舗に配属されましたが、新店舗はご来店者数が多かったものの、新店舗ということもあり、上の方が接客を主にすることが多く、私に回ってくるお客様は〇〇店の時よりも半数以下となってしまいました。しかし、嘆いていても自分のためにもお店のためにもならないため、どうすれば成約率を高められるかを考えて業務にあたっていました。まずは、自身のセールストークを見直すため、週〇回のロープレは必ず行い、上司の商談をインカムで聞き、自分の営業に反映させるようにしました。また、車の使用用途や予算、購入時期等を細かくヒアリングし、お客様が求める車を提案していきました。その結果、〇〇店では〇ヶ月で〇〇台、〇カ月〇台の予算を必達することができました。

今まで営業職としてまだまだ未熟ではありますが、お客様のために営業活動をしてまいりました。
貴社におきましても実績を残せるように努力いたします。
何卒、よろしくお願い申し上げます。
以上　
