職 務 経 歴 書
〇〇〇〇年〇月〇〇日現在
氏名　〇〇　〇〇
■職務要約

株式会社〇〇に入社後、〇〇〇の新車営業を行いました。セールスコンサルタントとしてお客様のカーライフに寄り添い提案営業、主に現在乗られているお客様を中心に訪問やアフターフォロー。また新規開拓等で契約をいただいてきました。車の販売、自動車保険の提案等もしてまいりました。〇〇〇〇年には個人で社内〇期予算達成などを記録。自身で戦略を立て新規開拓で貢献しています。

■職務経歴
	[bookmark: _Hlk10802930]〇〇〇〇 年 〇月～現在　　株式会社〇〇

	事業内容：〇〇〇〇正規ディーラー
資本金：  〇億〇〇〇〇万円                売上高：
従業員数：〇〇〇人　　　　上場：非上場
	正社員
として勤務

	〇〇〇〇 年 〇月
～
現在
	〇〇支店　／　〇〇〇営業部

	
	【業務内容】
・新車販売、イベント等の企画戦略立案
・お客様へのアフターフォロー、
・訪問、提案営業

【営業スタイル】
・新規（〇〇％）：電話、訪問営業　既存（〇〇％）：定期的な情報提供、提案、アフターフォロー
【担当地域】
・〇〇市、〇〇、〇〇、〇〇エリアを担当
【取扱商材】
・〇〇〇ブランド
【取引顧客】
・経営者、会社役員、医師などの個人、法人顧客等

【主な実績】
・〇〇〇〇年度個人予算達成賞を受賞
・〇〇〇〇年度売上：〇億円、前年比〇〇〇％
・〇〇〇〇年度契約件数〇〇件
・〇〇〇〇年度〇〇名中〇位



■資格
・普通自動車運転免許（第一種）

■自己PR
主体性を持って行動することを心掛け、常にお客さまのお役に立てることはないかと考え、実行しています。話される内容だけでなく、会話や仕草から思いをくみ取り、自分から提案を加えてお客さまにお応えしています。
お客さまの思いを大切にし、状況に応じて自分の判断で行動し、その際のお客さまの反応を見たうえで、商品の提案を行っています。
また、計画性を持ち、営業活動を行っております。複数の業務を担当していたため、1カ月・1週間・1日のスケジュールを立て、優先順位を決めて仕事を行っております。カレンダーに締め切りや納期等を書き込み、翌週の予定も確認しながら、今週できることは前倒しで取り掛かり、早めに仕上げるように心掛けました。　　　　　　　　　　　　　　　　　　

今まで実績を残すために試行錯誤し、努力いたしました。
貴社におきましても一早く成果を残せるように努力いたします。
何卒、よろしくお願い申し上げます。
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〇
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