　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　
職　務　経　歴　書
                                〇〇〇〇年〇月〇〇日 現在
                                      氏名：〇〇　〇〇
■職務要約
大学卒業後、〇〇〇〇株式会社に入社をし、食品部門総合職、営業職に配属。量販チェーン、代理店、小売店営業を担当し、〇〇〇〇年〇〇月から〇〇第一支店、ソーシャルヘルス・リレーション担当として異動をし、地方自治体との連携業務や、地域のプロスポーツチーム等のスポンサード業務及びBtoBの法人サービスの営業を担当。

■職務経歴
□〇〇〇〇年〇月～現在 〇〇〇〇株式会社
◆事業内容：医薬品・臨床検査・医療機器・食料品・化粧品の製造、製造販売、販売、輸出ならびに輸入
◆資本金：〇〇〇億円 売上高：〇.〇〇兆円 従業員数：〇,〇〇〇名 プライム上場:ＨＤ
	期間
	業務内容

	〇〇〇〇年〇〇月
～
〇〇〇〇年〇〇月
	〇〇支店/営業二課

	
	・小売店量販企業における、自社製品の展開提案
・その他担当エリアにおけるルート営業及び新規開拓等のエリアマーケティング

【営業スタイル】既存顧客〇〇〇％
【担当地域】〇〇県
【取引顧客】大手小売店等
【取扱商品】飲料/健康食品等

	
	

	〇〇〇〇年〇〇月
～
現在
	〇〇第一支店/ソーシャルヘルス・リレーション担当

	
	・地方自治体との連携協定の締結
（〇〇県・〇〇県・〇〇県・〇〇〇県において約〇〇自治体との協定締結、締結後の連携した活動(会議体の形成、自治体事業の支援活動等)
・プロスポーツチームとのスポンサード契約の締結および企画立案や製品ＰＲ施策の運用業務
・法人企業向けの健康経営サポートサービスの運用、実際のサポートおよびBtoBビジネスの交渉、提案業務
・大規模スポーツ大会におけるスポンサード業務における、各地方自治体・関連団体との調整、企画運営及び法人営業。第三者企業への協力依頼、企画立案、運営。

【営業スタイル】既存顧客〇〇％　新規顧客〇〇％
【担当地域】〇〇、〇〇、長崎、〇〇、〇〇、〇〇〇（変動あり）
【取引顧客】プロスポーツチーム・自治体・大手製造業・建設業など
【取扱商品】飲料・健康食品及び健康経営サポート商材
【実績】
・消防分野での新規商品導入で全支店一位を達成（〇〇〇〇年）
・自身の自治体との取り組み事業が〇〇〇ニュースに報道（〇〇〇〇年及び〇〇〇〇年の〇度）

	
	



■活かせる経験・知識・技術
・個人、法人問わない商品提案の実施
・課題に沿った得意先への勉強会、講演会の実施
・売上計画、利益計画と実際の販売価格や経費などの数字管理能力。実務を経験しながら、簿記〇級を取得
・東京商工会議所認定の健康経営エキスパートアドバイザーを取得、自社及び他社の健康経営に関する提案・取組・地方公共自治体との連携業務や協定の締結
・プロスポーツチーム等との企画立案、製品プロモーションの実施
■資格
・第一種運転免許普通自動車（〇〇〇〇年〇〇月取得）
・日商簿記検定〇級 (〇〇〇〇年〇月取得)
・東京商工会議所　健康経営エキスパートアドバイザー（〇〇〇〇年〇月取得）

■語学
・TOEIC：〇〇〇点

■PCスキル
□PowerPoint
・プレゼンテーション資料作成
□Excel
・簡単な関数等の挿入やグラフの作成
□Word
・簡単な文書の作成

■自己ＰＲ
・理系出身で文系就職という事もあり、バランス感覚を持っている。
・明るい性格で得意先との関係構築などコミュニケーション能力に長けている。
・論理的思考力があり、自社の製品知識やメリットを叩き込み、分かりやすく説明できる。
・人前でのプレゼンテーション等に慣れている。

今後はより社会や企業に貢献出来る職種につき、新たなチャレンジをしたいと考えております。
何卒、よろしくお願い申し上げます。
以上
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