職 務 経 歴 書

〇〇年〇月〇日現在

氏名：〇〇 〇〇 
■職務経歴
高校卒業後、株式会社〇〇〇〇に新卒入社し、〇年間にわたり、空調機器部品のプレス加工や組立て加工に従事いたしました。

その後、株式会社〇〇〇〇〇〇〇へ転職し、個人宅に対してwifiサービスの新規提案営業に〇年従事いたしました。

■会社履歴

	期間
	会社名

	〇〇〇〇年〇月～〇〇〇〇年〇月
	株式会社〇〇〇〇

	〇〇〇〇年〇〇月～〇〇〇〇年〇〇月
	株式会社〇〇〇〇〇〇〇


■職務経歴詳細
株式会社〇〇〇〇　〇〇〇〇年〇月～〇〇〇〇年〇月

事業内容：板金・プレス・溶接・レーザー及び試作・組立
従業員数:〇〇名、資本金:〇〇〇〇万円 、雇用形態:正社員    

	期間
	業務内容

	〇〇〇〇年〇月～
〇〇〇〇年〇月
	【配属】製造部
(チームメンバー〇人)
・〇年間にわたり、空調機器部品のプレス加工や組立て加工に従事。
・日報作成
・後輩指導
【工夫した点】
〇年目に自身の確認漏れがあり、クレームを頂いたことから同じようなミスが無いよう確認を〇回から〇回に増やしました。
また、傷がついてしまった場合は、写真に収めながら傷の状態に合わせて、スピード感もってミスなく丁寧に対応することを心掛けました。
その結果、その後〇年間連続クレームゼロの実績を出すことができました。


株式会社〇〇〇〇〇〇〇　〇〇〇〇年〇〇月～〇〇〇〇年〇〇月
事業内容：電力事業、情報通信事業、ウォーターサーバー事業、モバイル事業、webマーケティング事業 
従業員数:〇〇〇名、資本金:〇〇〇〇万円 、雇用形態:正社員    
	期間
	業務内容

	〇〇〇〇年〇〇月～
〇〇〇〇年〇〇月
	【配属】〇〇本社 営業部
(チームメンバー〇〇人)

●主に個人宅向けにwifiサービスを提案する。
【取り扱い商材】wifi、インターネット回線、モバイル

【営業スタイル】新規顧客開拓（訪問がメイン）
（〇日〇〇〇～〇〇〇件の訪問）
【担当地域】一都三県

＜実績＞
・〇〇〇〇年〇月～〇〇〇〇年〇〇月（本配属後）
月目標〇〇件に対して、毎月連続で〇〇件以上の成約をおさめました。
※支店内順位〇〇人中〇位
【工夫した点】
・確実に予算達成をするために日々、逆算しながら営業活動に取り組んでいました。
同メンバーが同じエリア内の営業を回るため、月初は行動数を多く〇〇〇件近く個人宅を訪問し、見込みの取りこぼしが無いように計画的にアプローチいたしました。
・新規顧客のニーズや顧客情報を詳しく整理し常に把握することで、タイムリーかつ広範囲にわたる提案力が身につき、結果として、目標数字を大幅に上回る売り上げを達成することができました。
・顧客の真のニーズを、ヒアリングした内容をもとにして想像し、仮説を立て、それをもとにして提案していくことで、 顧客に新たな発見を与えることができました。


■資格、活かせるスキル
・Excel、Word 、Powerpoint ※一通り使用可能
・普通自動車第一種免許取得：〇〇〇〇年〇月
■自己ＰＲ
やると決めたら継続、負けず嫌いです。
現職では、訪問での新規営業に従事して参りました。最初はなかなか結果が出ず、苦しい時期が続きましたが上司や先輩にアドバイスを受け、改善点をフィードバックして頂いたり、毎日商材の勉強を行うなど、毎日の進捗を追い続け改善することで、日々問題解決に取り組むことを徹底しました。結果、本配属後から毎月連続で達成し、会社に貢献することができました。
貴社におきましてもやると決めたことはやり遂げ、目標に向かって努力し続けます。
何卒よろしくお願いいたします。

以上
