職務経歴書
〇〇〇〇年〇〇月〇〇日

氏名：〇〇　〇〇
【略歴】

〇〇〇〇〇〇〇〇専門学校〇〇〇〇〇〇〇〇〇科卒業後、有限会社〇〇〇〇〇〇〇〇〇〇〇〇〇〇へ契約社員として入社。〇〇〇に配属されその後、〇〇〇〇〇〇に異動になりお客様の笑顔を糧に一つ一つの対応を丁寧に接客し、人材育成などでも個々にあった研修を心掛けました。

その後は、営業職に挑戦するために株式会社〇〇〇に入社。大手・中小企業に対して、災害・防災商品の提案営業等を経験し、今に至ります。
【略歴1】
会社名：有限会社〇〇〇〇〇〇〇〇〇〇〇〇〇〇
勤務年月:〇〇〇〇年〇月～〇〇〇〇年〇月 

派遣先:〇〇〇/〇〇〇〇〇〇
雇用形態:契約社員
	〇〇〇〇年〇月～
〇〇〇〇年〇月
	【業務内容】　接客業

	
	【担当業務】
・施設案内

・総合受付

・クレーム対応

・チケット、プログラム等の販売


【略歴2】

会社名：株式会社〇〇〇
勤務年月:〇〇〇〇年〇月～現在 

事業内容：環境・エネルギー事業、リサイクル事業
雇用形態:正社員

	〇〇〇〇年〇月～
現在

	【事業内容】　営業、事務、商品管理

	
	【担当商材】

・ライフキーパーS、他防災商品
【担当業務】

・法人向け新規営業（〇〇%：テレアポ、飛び込み、展示会）、ルート営業（〇〇%）
　大企業、中小企業問わず〇〇社

・見積り、資料作成等

・製品受発注業務

・在庫管理

・品質検査、出荷作業等

・イベント業務（展示会など）
【売上実績】

・〇〇〇〇年~〇〇〇〇年　〇〇〇万
・〇〇〇〇年~〇〇〇〇年 〇〇〇万 


【活かせる経験・スキル】

①接客知識/お客様目線での丁寧な接客

②営業知識/個人、企業に対しての営業経験

③信頼構築/いついかなる時も顧客などに対して誠実に対応
【自己PR 】
信頼関係を軸にした問題解決型の提案営業スタイル
顧客との信頼関係をしっかりと構築し、その上で顧客の現状課題を確認し、各業界がそれぞれに抱える課題に対して柔軟な対応・提案を継続して行って参りました。その結果、特定の業界に偏らない「その顧客のための提案」をするという営業スタイルを習得致しました。

これまでの経験を活かし、貴社においても即戦力として貢献したいと考えております。
よろしくお願い申し上げます。

以上

